
 

 

 

Informe de valoració de baixa 

temerària 

 

EXPEDIENT: 26/28 

OBJECTE: contractació específica dels serveis de formació i serveis bàsics 

associats que l’acompanyen per a les Entitats que integren el grup de compra 

(Exp. 23/10). Acció formativa sobre “Gestió de reunions i comunicació 

operativa” 

IMPORT DE LICITACIÓ: 2.100 € (IVA exclòs) 

1. ANTECEDENTS 

En el marc del procediment de contractació referenciat, l’empresa GRUP 

SURAL CONSULTORS, S.L. ha presentat una oferta econòmica per import de 

1.150 €, la qual ha estat incursa en presumpció d’anormalitat d’acord amb el 

que estableix l’article 149 de la Llei 9/2017, de Contractes del Sector Públic 

(LCSP) i els criteris establerts al plec. 

En data 28 d’abril de 2026 es va requerir a l’empresa licitadora la justificació de 

la viabilitat de la seva oferta. 

2. JUSTIFICACIÓ APORTADA PER L’EMPRESA 

L’empresa manifesta que l’oferta econòmica presentada es basa en una 

estructura de costos ajustada i coherent amb el seu model operatiu, que 

permet garantir la cobertura dels costos directes associats a l’execució del 

servei. 

En concret, presenta el següent desglossament del cost per hora: 
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• Coordinació de l’acció formativa: 45 €/hora.  

• Honoraris del docent: 60 €/hora.  

• Dietes i imprevistos: 10 €/hora.  

• Total: 115 €/hora.  

L’empresa indica que aquest import inclou tant la impartició de les 10 hores 

totals de formació com les tasques associades descrites a la proposta tècnica, 

entre les quals s’inclouen la sessió prèvia de coordinació, la preparació dels 

continguts adaptats i el suport entre sessions. 

Així mateix, justifica la viabilitat de l’oferta en l’optimització dels costos 

indirectes derivada de la seva estructura organitzativa, la disponibilitat de 

materials i continguts propis ja desenvolupats, l’experiència prèvia en accions 

similars i la utilització d’un model formatiu híbrid que permet optimitzar 

recursos i temps d’intervenció. 

L’empresa també posa de manifest la coherència entre l’oferta econòmica i la 

proposta tècnica presentada, que contempla una acció formativa de 10 hores, 

la combinació de sessions en línia i taller presencial, una sessió prèvia de 

coordinació, activitats pràctiques i simulacions, així com suport entre sessions 

i l’elaboració d’un pla de treball final. 

3. ANÀLISI TÈCNICA DE LA JUSTIFICACIÓ  

Un cop revisada la documentació presentada, es constata que la justificació 

aportada permet identificar els principals costos associats a l’execució del 

servei i els factors organitzatius i metodològics que permeten a l’empresa 

presentar l’oferta econòmica proposada. 

En primer lloc, l’import de 115 €/hora justificat per l’empresa es considera 

compatible amb la correcta execució del servei, tenint en compte que 

incorpora els costos de coordinació, els honoraris docents i les dietes i 

imprevistos. 

Així mateix, l’empresa justifica l’optimització dels costos mitjançant la 

disponibilitat de materials i continguts propis, l’experiència acumulada en 

accions formatives similars i la disponibilitat d’una plataforma pròpia de 
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formació en línia (Moodle), que permet gestionar continguts, materials i 

suport entre sessions sense costos addicionals de llicència. 

Pel que fa a la proposta formativa, aquesta manté la durada total de 10 hores 

prevista per a l’acció i incorpora una metodologia pràctica i participativa, 

basada en simulacions de reunions, exercicis aplicats i casos reals del context 

del CSUC. També preveu la combinació de sessions en línia i presencials i 

l’acompanyament entre sessions. 

Aquesta estructura és coherent amb els requeriments de la licitació, que 

estableixen una durada màxima de 10 hores i valoren especialment 

l’enfocament pràctic de la formació, la realització d’un taller presencial, 

l’adaptació al context del CSUC i l’existència de materials i suport entre 

sessions. 

De la revisió de la documentació aportada no es desprèn que l’import ofert 

comporti una reducció de les prestacions previstes ni que comprometi 

l’assoliment dels objectius formatius o la qualitat requerida per a l’execució del 

contracte. 

Per tant, la justificació presentada permet concloure que l’oferta és viable des 

del punt de vista tècnic i econòmic i que no posa en risc la correcta execució 

del contracte. 

4. CONCLUSIÓ 

A la vista de la documentació aportada i de l’anàlisi efectuada, es considera 

que l’empresa GRUP SURAL CONSULTORS, S.L. ha justificat adequadament la 

viabilitat de la seva oferta econòmica. 

En conseqüència, es proposa admetre la justificació presentada i considerar 

suficientment acreditada la viabilitat de l’oferta, als efectes del que disposa 

l’article 149 de la LCSP. 

5. PROPOSTA 

Es proposa a l’òrgan de contractació: 
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• Acceptar la justificació presentada per l’empresa GRUP SURAL 

CONSULTORS, S.L.  

• Considerar viable l’oferta presentada per import de 1.150 €.  

• Continuar la tramitació del procediment de contractació. 

 

Barcelona, en data de signatura digital.  

 

 

Beatriz Alvarez Cherta  

Responsable de Persones, Talent i Organització CSUC 


