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MEMÒRIA JUSTIFICATIVA PER A LA CONTRACTACIÓ DELS SERVEIS DE DISSENY, 

PRODUCCIÓ, CONSTRUCCIÓ, TRANSPORT, MUNTATGE, DINAMITZACIÓ I DESMUNTATGE DE 

L’ESTAND DEL GRUP INSTITUT CATALÀ DE FINANCES PER A LA FIRA 4YFN DEL MOBILE 

WORLD CONGRESS DEL 2027. 

 

 

1. JUSTIFICACIÓ DE LA NECESSITAT DE CONTRACTAR I DESCRIPCIÓ DE L’OBJECTE DEL 

CONTRACTE. 

 

L’objecte del contracte és la prestació dels serveis de disseny, producció, construcció, transport, 

muntatge, dinamització i desmuntatge de l’estand de l’ICF a la fira 4YFN en el marc del MWC 2027, que 

es celebrarà, previsiblement, de l’1 al 4 de març del 2027, segons les característiques descrites al Plec 

de Prescripcions Tècniques (en endavant PPT).  

 

Descripció de l’objecte del contracte:  

 

En concret, el contracte comprèn les tasques que s’enumeren a continuació:  

 

o Disseny i producció de l’estand, és a dir, elaboració de la proposta estètica, estructura, 

distribució, mobiliari, grafisme, il·luminació i look&feel.  

  

o Transport, muntatge i desmuntatge de l’estand en coordinació amb l’empresa GSMA 4YFN 

EVENT MANAGEMENT, S.L., encarregada d’organitzar i coordinar la fira 4YFN així com de 

gestionar els espais on té lloc, que són propietat de Fira de Barcelona.  

 

o Coordinació tècnica i manteniment de l’estand durant les activitats.  

 

o Disseny i dinamització de les activitats a desenvolupar programades per l’ICF.  

 

o Resolució de possibles incidències o desperfectes a l’estand durant el desenvolupament de la 

fira. 

 

La descripció i el detall dels serveis inclosos en l’objecte del contracte es troben indicats en el PPT. 

 

El codi CPV corresponent a la present contractació és: 

 

- 79950000-8: “Serveis d’organització d’exposicions, fires i congressos”. 

 

Justificació de la necessitat:  

 

El Grup ICF té la missió d’impulsar i facilitar l’accés al finançament al teixit empresarial de Catalunya, 

per tal de contribuir d’aquesta manera al creixement de l’economia catalana, oferint a les empreses 

diversos productes i serveis vinculats al finançament empresarial. 

 

Per aconseguir arribar a aquest teixit empresarial, el Grup ICF participa en jornades, congressos, salons, 

conferències, actes, etc..., que concentren un gran nombre d’empreses amb l’objectiu de donar-se a 

conèixer i explicar les opcions de finançament que pot oferir.  
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Per aquest motiu, el Grup ICF té previst participar a l’edició 2027 de la fira 4YFN, que és un 

esdeveniment d’innovació i emprenedoria en l’àmbit tecnològic, celebrat en el marc del MWC, el congrés 

de caràcter anual al voltant del món de la comunicació mòbil celebrat a la Fira de Barcelona, considerat 

el més important del món en el seu sector i que té entre seus objectius ser un aparador de les noves 

tendències pel que fa a la telefonia mòbil i les noves tecnologies. 

 

El Grup ICF té contractat amb l’organitzador de l’esdeveniment la posada a disposició de l’espai A42 

ubicat al Hall 8.1 amb una superfície de 44 m2. Aquest espai s’entrega buit, fet pel qual cal contractar el 

disseny, producció, transport, muntatge, desmuntatge i dinamització de l’estand corporatiu per a poder 

participar a l’esdeveniment i dur a terme la promoció de les opcions de finançament del Grup ICF.  

 

 

2. JUSTIFICACIÓ DE LA DURADA DEL CONTRACTE I DE LA PREVISIÓ DE PRÒRROGA. 

 

El termini de durada inicial del contracte és d’un (1) any, a partir del dia hàbil següent a la data de 

formalització del contracte.  

 

Per a la present contractació s’estableixen terminis parcials (veure apartat onzè del PPT).  

 

DATA TASCA COMENTARIS 

Setembre de 2026 Reunió de Kick off del projecte   

2 d’octubre 2026 Proposta de conceptualització 

de l’estand 

Primera proposta de disseny i 

propostes ICF 

2 octubre – 19 octubre Procés de reflexió intern de 

l’ICF 

 

Decisió sobre el concepte 

escollit (ICF) 

19 d’octubre 2026 – 4 de 

novembre de 2026 

Proposta final estand Validació de la proposta final 

per part de l’ICF 

Del 5 de novembre al 5 de 

gener 

Plànols i disseny de l’estand.  Període formal per enviar els 

plànols i disseny de l’estand a 

la plataforma OEM / Abraxis. 

Cal aprovació per escrit de 

4YFN de la proposta. 

Desembre 2026 – gener 2027 Producció de l’estand Contrast de la fase amb l’ICF 

Del 8 al 27 de febrer de 2027 Construcció de l’estand a la 

Fira de Barcelona 

Període formal per construir 

l’estand en coordinació amb la 

GSMA 

20 de febrer de 2027 Primera visita a l’estand Visita equip ICF a l’estand per 

validació inicial 

25 de febrer de 2027 Segona visita a l’estand Visita equip ICF a l’estand per 

validació final 

De l’1 al 4 de març de 2027 FIRA 4YFN Dates de la Fira 

Del 5 de març en endavant Desmuntatge de l’estand Desmuntatge de l’estand en 

coordinació amb la GSMA.  
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Els terminis indicats anteriorment poden partir modificacions en funció de la data final de formalització 

del contracte com a resultat de la tramitació de la licitació, així com per modificacions en les dates finals 

marcades pel gestor de la Fira 4YFN. 

 

Es preveu la possibilitat, per part de l’òrgan de contractació, d’acordar una (1) pròrroga anual, fins 

una durada màxima del contracte d’un (1) any addicional.  

 

La previsió de pròrrogues es justifica en què la participació de l’ICF en el darrer any a l’esdeveniment 

del 4YFN i la intenció de mantenir-la i ampliar-la en el futur, fa necessari replantejar la contractació del 

servei anual, establint una fórmula bianual que permeti una major concurrència en la licitació i una gestió 

sostenible dels materials. És en aquest sentit que l’ICF contempla la possibilitat de prorrogar el contracte 

per una anualitat addicional.  

 

La durada del present contracte respecta el límit establert a l’article 29.4 de la LCSP per a contractes de 

serveis de prestació successiva, atès que la seva durada no és superior a 5 anys, incloent les possibles 

pròrrogues.  

 

 

3. JUSTIFICACIÓ DEL PROCEDIMENT DE CONTRACTACIÓ ESCOLLIT. 

 

El contracte s’adjudicarà mitjançant el procediment obert, d’acord amb l’article 156 i següents de la Llei 

9/2017, de 8 de novembre, de contractes del sector públic (en endavant LCSP) com a procediment 

ordinari d’adjudicació. En aplicació dels llindars establerts a l’article 22 de la LCSP, el contracte no es 

trobarà subjecte a regulació harmonitzada, en tenir un valor estimat de 88.000,00.-€, i per tant inferior al 

llindar de 216.000,00.-€.  

 

Tot i la possibilitat de tramitar la present contractació com a un procediment obert simplificat, regulat en 

l’article 159 de la LCSP, degut a l’import del valor estimat del contracte, s’ha optat per la tramitació com 

a procediment obert no subjecte a regulació harmonitzada degut a la importància de l’avaluació de la 

proposta de disseny, contingut i estètica de l’estand a contractar en relació als objectius perseguits amb 

la contractació. Es considera que la limitació de la ponderació màxima que es pot atorgar als criteris 

avaluables mitjançant un judici de valor pel cas d’optar per una tramitació simplificada, que és de 25 

punts, no permet avaluar correctament les propostes presentades, atès que l’avantprojecte preliminar 

del disseny de l’espai i la memòria tècnica preliminar de la construcció són elements especialment 

rellevants i diferenciadors de la prestació del servei.  

 

La valoració d’aquests elements es considera que només pot ser assolit amb criteris avaluables 

mitjançant l’aplicació de judici de valor, i que la seva importància en el resultat final de l’execució del 

contracte recomanen un major pes en els criteris de valoració globals.  

 

 

4. JUSTIFICACIÓ DE LA SOLVÈNCIA ECONÒMICA I FINANCERA I TÈCNICA O PROFESSIONAL 

I/O CLASSIFICACIÓ EXIGIDA. 

 

Per al present contracte es proposen els següents criteris de solvència que hauran de ser acreditats per 

part de les empreses licitadores:  
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Solvència econòmica i financera: 

Donades les característiques i l’import total del contracte es considera adient exigir la solvència 

econòmica següent per acreditar poder fer front a les obligacions que adquirirà l’empresa en el moment 

de realitzar les tasques que es deriven del present contracte. 

 

D’acord amb la previsió de l’article 87 de la LCSP, es podrà acreditar: 

 

- Un volum anual de negoci, en serveis de naturalesa similar o igual als de l’objecte del contracte, 

en relació amb el millor exercici dins dels tres darrers anys disponibles, o en funció de les dates 

de constitució o d’inici d’activitats de l’empresa, per un import igual o superior a 66.000,00.- €, el 

que correspon a una vegada i mitja el valor anual mig del contracte.  

 

Aquest apartat s’acreditarà mitjançant la presentació dels comptes anuals degudament 

presentats i aprovats en el Registre Mercantil, si l’empresari estigués inscrit en aquest registre i, 

en cas contrari, en les dipositades en el registre oficial en que hagi d’estar inscrit. Els empresaris 

individuals no inscrits al Registre Mercantil han d’acreditar el volum anual de negocis mitjançant 

els seus llibres d’inventaris i comptes anuals legalitzats. Subsidiàriament s’acceptarà qualsevol 

altra documentació que els serveis dependents de l’òrgan de contractació consideri pertinent. 

 

Solvència tècnica o professional: 

Donades les característiques del contracte, es considera adient que els licitadors puguin acreditar la 

solvència tècnica en relació als serveis executats. 

 

D’acord amb l’article 90 de la LCSP, s’acreditarà amb: 

 

- Una relació dels principals serveis realitzats, d’igual o similar naturalesa als que constitueixen 

l’objecte del contracte, això és el treballs de disseny, construcció, muntatge, dinamització i 

desmuntatge de estands en fires i congressos, que inclogui la construcció d’un rigging, en el curs 

de com a màxim els tres últims anys.  

 

Se sol·licita l’aportació de treballs, en relació a l’estand, que incloguin tasques de construcció i 

muntatge d’un rigging atès que, l’equip personal necessari per a realitzar aquestes tasques ha 

de reunir unes característiques i estar en possessió d’unes formacions en prevenció de riscos 

laborals específics, atesos els requisits tècnics constructius i d’instal·lació d’aquest element.  

 

Aquest apartat s’acreditarà mitjançant la presentació de certificats de bona execució de, 

com a mínim, tres (3) serveis que hauran d’acreditar que l’import acumulat en l’any de major 

execució, dins dels tres darrers, sigui igual o superior al 70% de l’anualitat mitjana del contracte, 

això és 30.800,00.-€. Els treballs s’acreditaran mitjançant certificats de bona execució, on consti 

destinatari, la fira on van realitzar les tasques, ubicació, referència expressa a la construcció d’un 

rigging, data i import, degudament signats pels destinataris dels serveis siguin públics o privats. 

Subsidiàriament, en cas de manca d’aquest certificat de bona execució, l’acreditació es realitzarà 

amb la declaració responsable de l’empresari acompanyada dels documents que obrin en el seu 

poder i que acreditin la realització de la prestació. Per l’acreditació de la construcció de riggings 

es permet la possibilitat d’acreditar-ho mitjançant fotografies que evidenciïn l’existència d’aquesta 

estructura i que correspongui amb el treball en relació al qual s’aporta certificat de bona execució 

o es declara.  
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Inexistència de mitjà alternatiu d’acreditació de la solvència econòmica i financera i tècnica o 

professional (classificació empresarial): 

 

Atès, que l’objecte del contracte no està inclòs en l’àmbit de la classificació d’algun dels grups o subgrups 

de la classificació vigents, atenent als codis CPV del contracte, segons els Vocabulari comú de 

contractes públics aprovat per el reglament (CE) 2195/2002, del Parlament Europeu i del Consell de 5 

novembre de l’any 2002, els empresaris no podran acreditar la seva solvència d’una manera 

diferent de la indicada en els punts anteriors, en els termes previstos en l’article 77.1.b) LCSP. 

 

 

5. JUSTIFICACIÓ DE L’ELECCIÓ DELS CRITERIS D’ADJUDICACIÓ. 

 

El contracte s’adjudicarà a l’oferta que sigui més avantatjosa en base a la millor relació qualitat-preu, 

d’acord amb els criteris d’adjudicació que s’indiquen a continuació. 

 

Per a aquesta licitació, es considera adient i justificat que els criteris d’adjudicació que valoraran les 

ofertes presentades entre 0 i 100 punts siguin tant criteris objectius com subjectius, segons la distribució 

que consta a continuació:  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

A. CRITERIS AVALUABLES MITJANÇANT JUDICI DE VALOR (fins a 49,00 punts):  

 

1. Avantprojecte preliminar del disseny de l’espai creatiu – (Fins a 40,00 punts).  

 

Les empreses licitadores hauran de presentar un avantprojecte de disseny de l’estand de l’ICF al proper 

4YFN, que haurà de tenir en compte, entre d’altres, els elements estratègics reproduïts, a continuació, 

a mode de brífing:  

 

- L’ICF per primera vegada participarà al 4YFN del MWC amb un estand de grans dimensions 

(44m2). Aquest 2026 hi ha participat amb un estand més petit i amb menys visibilitat.  

 

- En els darrers dos anys, l’ICF ha crescut molt, tant pel que fa al negoci financer, superant 

per primera vegada els 1.000M€ d’activitat el 2025 com pel que fa a creixement de la marca, 

gràcies a la celebració del seu 40è aniversari (2025) i a campanyes de publicitat multicanal 

i de gran abast.  

 

CRITERIS D’ADJUDICACIÓ PUNTUACIÓ 

Criteris avaluables mitjançant judici de valor  49,00 punts 

Avantprojecte preliminar del disseny de l’espai  40,00 punts 

Memòria tècnica preliminar de la construcció  9,00 punts 

Criteris avaluables mitjançant fórmules automàtiques  51,00 punts 

Proposta econòmica 35,00 punts 

Inclusió d’opcions de disseny addicionals.  8,00 punts 

Reducció de terminis 8,00 punts 

PUNTUACIÓ MÀXIMA TOTAL 100,00 punts 
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- L’ICF, segons les darreres enquestes de notorietat i satisfacció, és vista com una entitat 

financera professional, propera i compromesa amb la societat. Té una bona imatge en 

l’àmbit professional tot i que encara té marge per créixer en coneixement entre els clients 

potencials. Destaca pel seu servei personalitzat i a mida de les necessitats de les pimes, el 

seu principal client.  

 

- La banca pública de promoció ha fet una aposta per fer créixer el seu reconeixement en el 

sector financer i per incrementar la seva presència i participació comercial en fires, activitats 

i actes.  

 

Els licitadors presentaran l’avantprojecte preliminar amb una proposta de disseny complet de l’espai 

creatiu. Les propostes es presentaran en un arxiu que haurà d’incloure necessàriament el disseny 

arquitectònic de l’espai, en planell com en alçat, i la proposta de visibilitat de la marca ICF. Caldrà fer ús 

de renders, fotografies, dissenys i plànols per explicar la proposta de la millor manera possible.  

 

Per a la valoració de la proposta d’avantprojecte preliminar es proposen els següents criteris i subcriteris 

que versen sobre la qualitat de les propostes tècniques, valorant-se fins a un màxim de 40,00 punts. El 

detall concret és el següent:  

 

1.1.- Grau d'originalitat de les solucions proposades quant a singularitat del disseny, 

proposta d'espais, experiència d'usuari i il·luminació (fins a 20,00 punts)  

 

En aquest criteri es valoraran qüestions relacionades amb la qualitat i originalitat de les propostes 

d’estand per a la banca pública de promoció de l’ICF, com ara la singularitat del concepte de disseny 

d'arquitectura efímera proposat, l’evocació d’atributs de l’ICF com la innovació i el creixement, la 

proposta d’integració i experiència d’usuari pel que fa als elements audiovisuals, i la conceptualització 

de la il·luminació per tenir un espai amable i lluminós.  

 

L’assignació de puntuació tindrà en compte el següent desglossament: 

 

Subcriteris Insuficient Suficient Bé Excel·lent 

Originalitat de la proposta de disseny 

general de l’estand. Es valorarà que 

sigui una proposta suggeridora  i amb 

elements originals.  

0,00 2,50 3,75 5,00 

Disseny atractiu que inspiri innovació i 

creixement. Es valorarà la capacitat de 

captar l’atenció del públic objectiu així 

com de transmetre els atributs de l’ICF.  

0,00 2,50 3,75 5,00 

Integració i experiència d’usuari dels 

elements audiovisuals (pantalles). Es 

valorarà el grau d’assoliment en la 

qualitat de la percepció que tindrà 

l’usuari i la utilitat dels mitjans 

proposats.  

0,00 2,50 3,75 5,00 
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1.2.-  Grau de coherència i harmonització de les propostes estètiques amb la imatge 

corporativa de l’ICF (fins a 20,00 punts).   

 

En aquest criteri es valorarà l’habilitat de fer una proposta de disseny de l’estand que es relacioni de 

manera coherent i harmonitzada amb la identitat gràfica de l’ICF. Per aquesta qüestió, cal tenir en 

compte els documents següents:  

 

- Manual d’identitat corporativa de l’ICF: https://www.icf.cat/ca/actualitat/material-corporatiu 

- Recursos visuals i propostes gràfiques: PDF adjunt al PPT.  

 

Les propostes de disseny han d’aconseguir reforçar la marca de l’ICF, el seu coneixement, el seu logotip 

i els atributs que se li atorguen.  

 

 

2. Memòria tècnica preliminar de la construcció - (fins a 9,00 punts).  

 

Els licitadors hauran d’aportar una memòria tècnica de la construcció de l’estand que inclogui:  

 

a. Calendari i pla de muntatge i entrega d’acord amb el termini establert per la licitació. El calendari 

i el pla han de ser clars i mostrar comprensió de les necessitats de ICF. Es valorarà que el 

calendari i el pla aportat sigui detallat, contingui uns plantejaments realistes i evidenciï un control 

del procés constructiu i reflecteixi mesures per mitigar imprevistos. Així mateix es valorarà que 

l'espai estigui disponible tot el dia anterior de la celebració de l'esdeveniment per tal de fer les 

proves tècniques corresponents. 

b. Recursos tècnics i estètics usats en la construcció i explotació de l'espai. Es valorarà el nivell de 

detall en la descripció i la qualitat dels materials de la construcció de l’estand i els elements 

decoratius i de suport gràfic.  

c. Proposta d’organització dels recursos personals previstos pel desenvolupament el projecte. Es 

valorarà el detall en la presentació dels equips professionals dedicats a cada fase del projecte, 

així com el model de gestió o optimització dels mateixos.  

 

L’assignació de puntuació tindrà en compte el següent desglossament: 

Conceptualització de la il·luminació. Es 

valorarà el grau de detall en l’exposició 

dels punts de llum, col·locació i 

intensitat dels mateixos així com la seva 

efectivitat per obtenir una millora en el 

disseny i posicionament de l’espai.  

0,00 2,50 3,75 5,00 

Subcriteri  Insuficient Suficient Bé Excel·lent 

Proposta estètica coherent amb la 

imatge corporativa de l’ICF. Es valorarà 

que la proposta s’adapti a la identitat 

visual de lCF i que reflecteixi fidelment 

els elements estètics de la marca.   

0,00 10,00 15,00 20,00 

https://www.icf.cat/ca/actualitat/material-corporatiu
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Subcriteri  Insuficient Suficient Bé Excel·lent 

Calendari i pla de muntatge i entrega(*). 0,00 1,00 2,00 3,00 

Recursos tècnics i estètics. 0,00 1,00 2,00 3,00 

Recursos personals del projecte.  0,00 1,00 2,00 3,00 

 

(*) En relació al subcriteri de calendari i pla de muntatge i entrega, és puntuarà en tot cas amb 1,00 punt 

que s’ofereixi la reducció del termini d’entrega de l’estand construït per tal que l'espai estigui disponible 

tot el dia anterior de la celebració de l'esdeveniment per tal de fer les proves tècniques corresponents. 

La resta de punts s’atorgaran considerant la resta d’elements avaluables al subcriteri.  

 

B. CRITERIS AVALUABLES FÓRMULES AUTOMÀTIQUES (FINS A 51,00 PUNTS): 

 

B.1. Proposta econòmica - (Fins a 35,00 punts).  

 

Els licitadors hauran de presentar una oferta econòmica (preu), IVA exclòs, per la realització de la 

totalitat dels serveis inclosos en l’objecte del contracte.  

 

L’import ofert es configura com a import a tant alçat en relació a l’execució completa de la totalitat dels 

treballs objecte del contracte en els termes descrits al PPT.  

 

Les ofertes seran puntuades rebent la màxima puntuació l’oferta més baixa. La resta d’ofertes seran 

puntuades d’acord amb l’aplicació de la fórmula que es detalla a continuació:  

 

 

 

𝑷𝒗 =  [𝟏 −  (
𝑶𝒗 −  𝑶𝒎

𝑰𝑴𝑯
)  𝒙 (

𝟏

𝑴
)]  𝒙 𝑷 

 Pv= Puntuació de l’oferta a Valorar  

P = Punts criteri econòmic = 25,00 

punts.  

Om = Oferta Millor  

Ov = Oferta a Valorar  

IL = Import Licitació 

VP = Valor de Ponderació  = 1,35 

 

S’ha optat per incloure aquesta fórmula de valoració de les ofertes econòmiques ateses les 

característiques del present contracte i conforme a Directriu 1/2020 d’aplicació de fórmules de valoració 

i puntuació de les proposicions econòmica i tècnica, de 24 de juliol de 2020, de la Direcció General de 

Contractació Pública.    

 

B.2. Augment d’opcions de disseny - (Fins a 8 punts). 

 

Els licitadors podran comprometre’s a presentar fins a dues (2) propostes addicionals de 

conceptualització de l’estand, en fase d’execució del projecte, sobre les dues (2) propostes obligatòries 

i exigibles segons l’apartat 3.4 del PPT. Es valorarà amb 4 punts cada nova proposta addicional 

completa, de conformitat amb l’establert al següent quadre:  

 

Subcriteri Puntuació 

1 proposta addicional sobre les 2 propostes exigibles per PPT.  4,00 
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2 propostes addicionals sobre les 2 propostes exigibles per PPT. 8,00 

 

B.3. Reducció de terminis - (Fins a 8 punts). 

 

Els licitadors podran oferir una reducció de terminis en relació amb l’entrega del disseny de la proposta 

final de l’estand, establert segons l’apartat 11 del PPT en el dia 4 de novembre de 20261. S’atorgaran 

fins a 8,00 punts addicionals si el licitador es compromet a reduir el termini d’entrega indicat anteriorment, 

de conformitat amb l’establert al següent quadre:  

 

Subcriteri Puntuació 

Reducció de 3 dies hàbils del termini d’entrega.  4,00 

Reducció de 6 dies hàbils del termini d’entrega.  8,00 

 

En cap cas les empreses licitadores podran oferir uns terminis d’entrega inferiors a l’establert al PPT. 

Només es valoraran les reduccions de 3 o 6 dies hàbils. Els terminis de reducció inferiors a 3 dies hàbils 

no es valoraran, sense que això afecti a l’exigibilitat del compromís ofert pel licitador en la seva oferta 

respecte a un menor termini en relació al previst al PPT. Els termini de reducció compresos entre 3 i 5 

dies hàbils rebran la puntuació corresponent a una reducció de termini de 3 dies hàbils, sense que això 

afecti a l’exigibilitat del compromís ofert pel licitador en la seva oferta respecte a un menor termini en 

relació al previst al PPT. Les reduccions de termini superiors a 6 dies hàbils no rebran puntuació 

addicional sobre la puntuació màxima prevista al quadre, sense que això afecti a l’exigibilitat del 

compromís ofert pel licitador en la seva oferta respecte a un menor termini en relació al previst al PPT.  

 

Criteris per a la determinació de l’existència de baixes presumptament anormals. 

 

Es considerarà una oferta incursa en valor anormal o desproporcionat, als efectes de l’article 149.4 de 

la LCSP, quan la puntuació obtinguda pels criteris d’adjudicació que no són preu estigui per damunt 

del valor que resulti de la suma de les variables 1 i 3, que es descriuen a continuació, i que, al mateix 

temps, la seva oferta econòmica (preu) sigui inferior a la mitjana aritmètica (*) de les ofertes 

econòmiques presentades en un percentatge superior al 20%.  

 

Les variables a considerar son:  

 

1. La mitjana aritmètica de la puntuació obtinguda per les empreses licitadores en els criteris 

d’adjudicació que no són preu. 

 

2. La desviació de cada una de les puntuacions obtingudes per les empreses licitadores respecte 

a la mitjana de les puntuacions en els criteris d’adjudicació que no són preu. 

 

3. El càlcul de la mitjana aritmètica de les desviacions obtingudes en valor absolut, és a dir, sense 

tenir en compte el signe més o menys, en els criteris d’adjudicació que no són preu. 

 
1 De conformitat amb l’establert al PPT, el calendari establert es fa a títol informatiu. Els terminis indicats 
anteriorment poden partir modificacions en funció de la data final de formalització del contracte com a 
resultat de la tramitació de la licitació, així com per modificacions en les dates finals marcades pel gestor 
de la Fira 4YFN. Les dates concretes podrien ser modificades respectant-se en tot cas els termini per a 
cada fase excepte que de mutu acord es pacti un altre termini.  
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(*) Sobre el càlcul de la mitjana aritmètica de les ofertes econòmiques:  

 

Quan hi concorrin tres empreses licitadores, per al còmput de la mitjana s’ha d’excloure l’oferta 

econòmica (preu) que sigui d’una quantia més elevada quan sigui superior en més de 15 unitats 

percentuals a la mitjana.  

 

De la mateixa manera, quan hi concorrin quatre empreses licitadores o més, si hi ha ofertes 

econòmiques (preus) superiors a la mitjana en més de 15 unitats percentuals, s’ha de calcular una 

nova mitjana només amb les ofertes que no estiguin en el cas indicat. En tot cas, si el nombre de les 

altres ofertes és inferior a tres, la nova mitjana s’ha de calcular sobre les ofertes de menor quantia.  

 

En el cas que concorrin a la licitació dues empreses, es considerarà que l’oferta és anormalment baixa 

si es compleixen aquests dos supòsits: 

 

1. El preu ofert per una de les empreses és inferior en més d’un 20% al preu ofert per l’altra 

empresa. 

 

2. El sumatori de les puntuacions diferents del preu d’una de les empreses és superior en més 

d’un 20% al sumatori de les puntuacions diferents del preu de l’altra empresa. 

 

En el supòsit que només hi concorri una única empresa, aquesta es considerarà incursa en valors 

anormalment baixos quan l’oferta econòmica sigui inferior en un 25% del pressupost de licitació 

establert. 

 

 

6. JUSTIFICACIÓ DE LES CONDICIONS ESPECIALS D’EXECUCIÓ. 

 

6.1. Condicions especials d’execució 

 

D’acord amb l’article 202 de la Llei 9/2017 de Contractes de Sector Públic, l’empresa adjudicatària ha 

d’adequar la seva activitat a les condicions especials d’execució següents:  

 

- Mediambientals: L’empresa contractista, a l’hora de construir l’estand, ha de tenir en compte els 

criteris ambientals segons les recomanacions de la guia de prevenció i reciclatge de residus de 

les fires de Catalunya, que es pot consultar a: 

http://residus.gencat.cat/web/.content/home/lagencia/publicacions/centre_catala_del_reciclat 

ge ccr/guia_prm_fires_6.pdf 

 

- Altres:  

Es consideraran també condicions especials d’execució les que consten en el plec de clàusules 

administratives particulars per a totes les contractacions del Grup ICF pels licitadors, 

contractistes i subcontractistes.  

L’incompliment parcial o el compliment defectuós de les condicions especials l’execució previstes en 

aquest document podrà comportar la imposició a l’empresa contractista de penalitats conforme l’apartat 

1 de l’article 192 de la LCSP. 

https://residus.gencat.cat/web/.content/home/lagencia/publicacions/prevencio/guia_prm_fires_6.pdf
https://residus.gencat.cat/web/.content/home/lagencia/publicacions/prevencio/guia_prm_fires_6.pdf
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6.2. Penalitats  

 

Per a la present contractació s’estableixen les següents penalitats: 

 

En cas d’incompliment parcial o defectuós de la prestació objecte del contracte, com poden ser els 

incompliments en les condicions econòmiques o de qualitats dels subministraments (cops a l’estand, 

pantalles que no funcionin, sonorització deficient...), serà penalitzat de forma proporcional a la gravetat 

de l’incompliment i amb una quantia econòmica de cadascun dels incompliments de fins al 10% del preu 

del contracte, IVA exclòs.  

 

En cas d’incompliment dels terminis parcials indicats a l’apartat onzè del PPT o els oferts per 

l’adjudicatària en la seva oferta, si son inferiors, aplicarà una penalitat de 1.000,00.-€ en cas d’incórrer 

en un retard superior a 1 dia hàbil.  

 

El total de les penalitats no podrà superar el 50% del preu del contracte, IVA exclòs, conforme l’apartat 

1 de l’article 192 de la LCSP.  

 

L’ICF tindrà també la facultat de resoldre el contracte si l’empresa contractista incompleix parcialment, 

per causes que li siguin imputables, l’execució de les prestacions definides en el contracte. 

 

 

7. JUSTIFICACIÓ DEL VALOR ESTIMAT DEL CONTRACTE I DESGLOSSAMENT DEL 

PRESSUPOST BASE DE LICITACIÓ. 

 

S’entén per pressupost base de licitació el límit màxim de despesa que, en virtut del contracte, pot 

comprometre l’òrgan de contractació, inclòs l’Impost del Valor Afegit.  

 

Atenent a que el pressupost base de licitació ha de ser adequat als preus de mercat, que en aquest cas 

s’ha calculat fent una consulta a proveïdors del mercat per serveis similars, i han tingut en compte els 

costos directes i indirectes i altres eventuals despeses calculades per a la seva determinació, així com 

el benefici industrial, per a la present contractació es fixa el següent pressupost base de licitació 

 

Concepte Import (IVA exclòs) IVA (21%) Import total (IVA inclòs) 

Pressupost base 

de licitació 
40.000,00.-€ 8.400,00.-€ 48.000,00.-€ 

 

 

El valor estimat del contracte (VEC):  

 

S’entén per valor estimat del contracte, el valor de l’import total, sense incloure l’Impost del Valor 

Afegit, pagador segons les estimacions realitzades.  

 

El mètode aplicat per calcular el valor estimat del contracte és, de conformitat amb l’article 101 de la 

LCSP, el següent:  

 

Desglossament del valor estimat del contracte:  
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Concepte Import (IVA exclòs) 

Pressupost base de licitació (IVA exclòs) 40.000,00.-€ 

Pròrrogues (1 any) 40.000,00.-€ 

Modificacions (20%) 8.000,00.-€ 

TOTAL  88.000,00.-€ 

 

 

8. JUSTIFICACIÓ DE LA NO DIVISIÓ EN LOTS. 

 

Per a la present contractació no es considera adient la divisió en lots, ateses les característiques del 

contracte i la naturalesa dels serveis a realitzar que comprenen diverses prestacions vinculades i amb 

caràcter complementari entre elles, així com atesa la supervisió tècnica que es requereix.  

 

D’acord amb les previsions de l’article 99.3 de la LCSP, es considera degudament justificat que el 

present contracte es liciti sense divisió en lots per les raons següents:  

 

- La naturalesa de les prestacions incloses en l’objecte del contracte fa que les mateixes es 

configurin com una unitat funcional i tècnica única. El disseny de l’espai, les tasques de muntatge 

i desmuntatge i el transport requereixen de planificació i proposta de solució coherents i 

integrades. Que una mateixa empresa pugui dissenyar l’espai, considerant l’execució del 

muntatge i desmuntatge redunda en un millor resultat que coordina tots els elements. A més que 

el transport de materials el dugui a terme la mateixa empresa que executa les parts constructives  

redunda en una reducció d’incidències per manca de visió global.  

 

- La divisió en lots implicaria la concurrència simultània o successiva de diversos contractistes, 

amb plans de treball, mitjans i criteris d’actuació diferents, el que multiplicaria la complexitat de 

coordinació d’accessos, els riscos de solapament de tasques i duplicitats tals el control de 

l’execució per part de la vessant disseny i muntatge/desmuntatge, i podria suposar buits de 

responsabilitat. La gestió d’un únic contractista, responsable de la totalitat dels treballs, facilita la 

planificació integral de l’obra i redueix notablement els riscos descrits.  

 

- Finalment destacar que les divisió en lots podria generar sobrecostos o ineficiències derivades 

de la duplicació de tasques, coordinació i possibles incompatibilitats de solucions.  

 

 

9. JUSTIFICACIÓ DE LA INSUFICIÈNCIA DE MITJANS TÈCNICS I DE PERSONAL PER SATISFER 

LA NECESSITAT DEL CONTRACTE. 

 

Atesa la naturalesa del contracte, l’Institut Català de Finances, no disposa de:  

 

- Mitjans personals: L’entitat no compta amb una plantilla de personal suficient o adient per poder 

gestionar i executar les tasques associades a aquest contracte i que requereixen de perfils amb 

coneixements tècnics tant en disseny i planificació d’estand com en les tasques de muntatge, 

manteniment i desmuntatge, complint amb la normativa aplicable en relació a riscos laborals i 

d’altres.  
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- Mitjans materials: Atesa la naturalesa del contracte l’entitat no disposa dels mitjans materials 

apropiats per donar compliment a l’objecte del contracte.  

 

 

10. TRACTAMENT DE DADES DE CARÀCTER PERSONAL. 

 

Donades les característiques del contracte el nivell de risc del mateix, referent a les dades personals 

serà BAIX.  

 

En funció d’aquest nivell de risc, l’adjudicatari haurà de complir les obligacions que s’especifiquen, a 

aquest efecte, en el plec de clàusules administratives particulars. 

 

 

11. MODIFICACIÓ, CESSIÓ, SUBCONTRACTACIÓ I REVISIÓ DE PREUS. 

 

Modificacions: Es preveuen possibles modificacions a l’alça i la baixa del contracte de fins un 20% del 

preu inicial del contracte pels casos en què:  

 

- Es detectin necessitats sobrevingudes que requereixen de la realització de modificacions de 

l’espai introduint elements accessoris a l’estand o, que, durant l’execució dels treballs, l’ICF 

decideixi fer ús d’elements de l’estand no previstos a l’apartat 3.4 del PPT. 

- En casos en què no es faci ús d’elements de l’estand previstos a l’apartat 3.4 del PPT i això 

comporti la necessitat de modificar el preu del contracte a la baixa.   

 

Subcontractació: Pel present contracte es permet la subcontractació, prèvia autorització del responsable 

del contracte per part de l’ICF. Qualsevol empresa subcontractada ha de complir amb els mateixos 

requisits de solvència, aptitud i no concurrència de prohibició per a contractar d’acord amb l’article 71 de 

la LCSP, exigibles a l’adjudicatària. Així mateix haurà d’estar-se a allò que específicament es disposa a 

l’article 215 i següents de la LCSP.  

 

Cessió: L’adjudicatària no podrà cedir les prestacions del servei del present contracte sense l’autorització 

prèvia de l’òrgan de contractació, d’acord amb l’article 214 de la LCSP, i complint els requisits establert 

en el mateix article. 

 

Revisió de preus: No s’ha previst revisió de preus.  

 

 

12. GARANTIA PROVISIONAL I GARANTIA DEFINITIVA. 

 

Garantia provisional: Per al present contracte no es preveu la constitució de garantia provisional. 

 

Garantia definitiva: D’acord amb l’article 107 de la LCSP, l’adjudicatari haurà de constituir una garantia 

per un import corresponent al 5% del preu final ofert, que respondrà dels conceptes previstos a l’article 

110 de la LCSP. La garantia es podrà constituir en qualsevol de les formes previstes en la LCSP, essent 

admissible la retenció en el preu. 
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13. TERMINI DE GARANTIA.  

 

No procedeix establir cap termini de garantia addicional, pel que aquest serà coincident amb el termini 

de durada del contracte. 

 

 

 

Barcelona, signat digitalment, 

 

 

 

 

Sr. Oriol Vidal-Barraquer Castells     

Director de Productes, Marca i Sostenibilitat   
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