
 

 
 

MEMORIA JUSTIFICATIVA PER LA HOMOLOGACIÓ DE 
PROVEÏDORS DE SERVEIS AUDIOVISUALS PER AL BANC 
DE SANG I TEIXITS 
  
(EXP CSE/1000/1100007968/26/MAR) 
 

 

Objecte  
 

Vista la petició de la Direcció de Màrqueting i Comunicació del Banc de Sang i Teixits (d’ara 

en endavant BST), sobre la contractació de serveis audiovisuals. 

 

Necessitat de la contractació i justificació de la insuficiència de 

mitjans 
 

D’acord amb l’article 116 de la Llei 9/2017, de 8 de novembre, de Contractes del Sector 

Públic (En endavant la “LCSP”), es justifica la necessitat mitjançant la present memòria. 

 

El BST te la necessitat de disposar del servei de producció de materials audiovisuals per al 

desenvolupament dels seus objectius i la conscienciació sobre la necessitat i la importància 

de la donació de qualsevol component de la sang, teixits o llet materna.  

 

Atès que el BST no disposa dels recursos humans ni materials suficients per tal de cobrir 

aquestes necessitats. Aquesta manca de capacitat interna fa inviable abordar el projecte 

amb mitjans propis, i justifica la necessitat de recórrer a un operador extern amb 

experiència demostrable per al desenvolupament del present servei. 

 

Justificació del procediment 
 

El present expedient de contractació serà tramitat mitjançant acord marc, de conformitat 

amb l’article 219 i següents de la LCSP, com a sistema per a la racionalització i ordenació 

de l’adjudicació de contractes per part de les Administracions Públiques. 

 

S’enceta aquest acord marc per a la contractació dels serveis de referència, mitjançant 

procediment d’adjudicació obert, no subjecte a regulació harmonitzada, i tràmit ordinari 

d’acord amb el que disposen els articles 22.1 apartat b) i 156 i següents de la LCSP. 

 

El Plec de clàusules administratives particulars que regirà la contractació serà el AM-

SER/2019 OBERT ACORD MARC, aprovat per l'Assessoria Jurídica del CatSalut en data 28 

d’agost de 2018. 

 

 

 



 

 
 

 

Valor estimat del contracte i pressupost base de licitació: 

justificació del seu càlcul 

 

Pressupost base de licitació i valor estimat del contracte 

 

El pressupost de l’expedient és de 30.000,00 €, sense IVA, equivalents a 36.300,00 €, 

amb IVA, per l’exercici 2026 

 

exercicis  Import sense IVA Import amb IVA  abast  

2026 30.000,00 36.300,00 pressupost de 
l’expedient 

TOTAL 30.000,00 36.300,00 pressupost de 
l’expedient 

 

El valor estimat del contracte de 90.000 €, sense IVA, equivalents a 108.900 €, amb IVA, 

d’acord amb la distribució que s’especifica en el quadre següent:  

 

exercicis  Import sense IVA Import amb IVA  abast  

2026 30.000,00 36.300,00 pressupost de 
l’expedient 

2027 30.000,00 36.300,00 pròrroga  

2028 30.000,00 36.300,00 pròrroga  

TOTAL 90.000,00 108.900,00 valor estimat del 
contracte 

 

La taula recull els imports màxims de licitació per a cadascun dels anys en què pugui durar 

inicialment o prorrogar-se el contracte.  

 

En cap cas l’Òrgan de Contractació es troba obligat a esgotar el pressupost relatiu a cada 

anualitat. En qualsevol cas, el pressupost anual actua única i exclusivament com a límit 

màxim del valor econòmic del conjunt dels contractes basats que l’Òrgan de Contractació 

pot adjudicar, sobre la base de les necessitats que s’originin. 

 

L’import econòmic de la prestació s’ha calculat tenint en compte exercicis passats, aplicant 

una estimació dels serveis a realitzar durant els exercicis esmentats.  

Partida pressupostaria  

 

La partida pressupostària a la qual s’imputa la despesa proposada és la D/2260003 del 

pressupost del BST per al 2026 o la que la substitueixi. 
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Desglossament de costos 

 

A continuació es detallen de manera desglossada els diferents elements requerits en el 

contracte i l’import de mercat i per referència al conveni col·lectiu d’aplicació, que s’ha 

contemplat per cadascun d’ells, per acabar d’establir l’import màxim de licitació: 

 

Concepte 
% 

costos 

Costos directes   

Despeses salarials del personal tècnic (càmera, muntatge, edició, etc.)  65% 

Llicències i eines digitals (programari d'edició, gestió de projectes, etc.)  2% 

Despeses de desplaçament (mobilitat per gravacions a diverses localitzacions)  2% 

Coordinació de projectes i gestió de producció  6% 

Costos indirectes   

Despeses estructurals (assegurances, amortitzacions d’equip, gestoria, 

comunicacions...) 
 25% 

Total costos  100% 

 

Aquest desglossament és orientatiu i pot variar segons la dimensió de l’empresa, els 

mitjans tècnics propis i subcontractats, i la naturalesa concreta dels projectes audiovisuals.  

 

Termini del contracte i període de pròrroga 

 

La contractació és per a l’any 2026, estimant-se l’inici de la durada inicial des de la 

formalització del contracte d’homologació fins al 31 de desembre de 2026. Tanmateix, la 

licitació és susceptible de pròrroga en els exercicis 2027 i 2028.  

  

Termini dels contractes basats: 

 

La contractació del contracte basat depèn de cadascun que sigui objecte d’adjudicació 

durant la vigència de l’Acord Marc. 

 

El termini de contractació dels contractes basats és independent del termini establert per 

a l’Acord Marc, havent-se aquests de formalitzar necessàriament dins del període de 

vigència de l’Acord Marc. 

 

Divisió en lots 

 

La licitació no es divideix en lots, ja que donada la naturalesa i característiques del 

contracte no resulta adient la divisió en lots, essent el principal motiu l’optimització en 

l’organització amb un únic proveïdor, atès que la realització independent per més d’una 

empresa de les prestacions incloses en l’objecte del contracte dificultaria la correcta 

execució des del punt de vista tècnic (article 99.3 apartat b) de la LCSP). 
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Criteris d’adjudicació  

 

Els criteris d’adjudicació es composen de la següent manera: 

 

- Criteris automàtics (75 punts) i criteris judici de valor (25 punts) 

 

Les valoracions de les propostes tècniques hauran d’assolir com a mínim la meitat dels 

punts previstos en cada criteri i subcriteri per aplicar la fórmula. Per sota d’aquest llindar 

no s’aplicarà la fórmula i la puntuació a atorgar serà el valor obtingut en la fase de valoració 

de les propostes tècniques, prèvia a l’aplicació de la fórmula. 

 

Criteris de Solvències 
 

Les empreses que vulguin licitar han d’acreditar que compleixen els requisits mínims de 

solvència o bé, alternativament, disposar de la classificació equivalent a aquesta solvència, 

que s’assenyala a continuació: 

Per acreditar la solvència econòmica i financera: 

 

De conformitat amb l’article 87.1 apartat a) de la LCSP, amb el volum anual de negocis o 

bé volum anual de negocis en l’àmbit de l’objecte del contracte, referit al millor exercici 

dintre dels 3 últims anys, per un import igual o superior al 70 per cent del pressupost base 

de licitació, acreditats amb els corresponents certificats. 

 

Per acreditar-ho el licitador presentarà els comptes anuals aprovats i dipositats al Registre 

Mercantil corresponent, si l’empresari està inscrit i, en cas contrari, per les dipositades al 

registre oficial al que hagi d’estar inscrit. En el cas dels empresaris individuals, s’acreditarà 

a través dels llibres d’inventaris i comptes anuals legalitzats al Registre Mercantil. 

 

L’acreditació de la solvència econòmica per empreses de nova creació, entenent com a tal 

aquella que tingui una antiguitat inferior a 5 anys, podrà efectuar-se mitjançant el mitjà 

recollit a l’annex 5 del PCAP.  

 

Justificació: Aquest llindar permet assegurar que l’empresa homologada disposa d’una 

estructura empresarial consolidada i amb capacitat per absorbir els riscos inherents a 

l’execució del contracte basat, sense comprometre’n la continuïtat ni la qualitat del servei. 

 

Així mateix, aquest requisit es considera proporcional i vinculat a l’objecte del contracte, 

atès que el volum exigit és equivalent al volum econòmic de les prestacions, i per tant 

assegura que els licitadors disposin d’una capacitat econòmica suficient per assumir 

correctament l’execució del contracte. 
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Per acreditar la solvència tècnica i professional: 

 

De conformitat amb l’article 90.1 apartat a) de la LCSP, amb la relació dels principals 

serveis efectuats d’igual o semblant naturalesa durant els últims 3 anys, amb indicació del 

seu import, dates i destinació pública o privada, relacionats amb l’objecte del contracte, i 

al qual s’incorporaran els corresponents certificats sobre aquests.  

 

Els empresaris hauran d’acreditar haver executat, durant l’any de major execució del 

període indicat el 70% del pressupost base de licitació . Per acreditar-ho caldrà presentar 

els certificats de bona execució expedit pel client on constin les següents dades: a) Import 

dels treballs, b) Objecte contractual, c) Nom del client, d) Any d’execució i e) Signatura. 

 

Justificació: Mitjançant aquest requisit es pretén garantir que els licitadors disposen de 

coneixements pràctics i capacitat real per executar projectes de característiques similars, 

reduint el risc d’incidències i assegurant un nivell adequat de qualitat en la prestació. 

L’exigència de certificats de bona execució permet, a més, verificar de manera objectiva 

la correcta realització dels serveis indicats. Aquest criteri de solvència es considera 

proporcional i vinculat a l’objecte del contracte, atès que el servei requereix el coneixement 

expert en la preproducció (creació), producció (gravació/animació) i postproducció 

(muntatge) de material audiovisual per donar resposta als nous formats de comunicació. 

 

L’acreditació de solvència tècnica per empreses de nova creació, entenent com a tal aquella 

que tingui una antiguitat inferior a 5 anys, podrà efectuar-se mitjançant: 

 

- Indicació del personal tècnic o de les unitats tècniques, integrades o no en l’empresa, 

participants en el contracte. El Cap de Contracte haurà de tenir una experiència acreditada, 

en aquesta posició, superior a 4 anys en serveis efectuats d’igual o semblant naturalesa. 

 

Justificació: Els anys d’experiència exigits per als perfils professionals es fixen com a 

requisits mínims imprescindibles, amb l’objectiu de garantir un nivell de coneixements, 

habilitats i bagatge suficient per assegurar una execució adequada dels serveis o treballs 

objecte del contracte. 

Les empreses licitadores, a més d’acreditar la solvència tècnica requerida, hauran 

d’adscriure els següents mitjans personals per a l’execució del contracte, a efectes de 

l’article 76.3 de la LCSP: 

 

- Una (1) persona encarregada de l’edició, muntatge i postproducció de vídeos 

corporatius per a BST amb experiència de 3 anys en el treball de materials audiovisuals 

d’igual o semblant naturalesa que els que són objecte del present expedient. 

 

Per acreditar aquest extrem, s’adjuntarà currículum de la persona adscrita, així com 

una relació dels projectes en què han participat exercides en els darrers 3 anys. 
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S’escullen aquests criteris i aquests imports per considerar que són els que garanteixen 

que el contracte es podrà dur a terme correctament.  

 

Mitjà alternatiu d’acreditació de la solvència tant econòmica i financera com 

tècnica i professional: 

 

No serà necessari que les empreses licitadores aportin classificació empresarial, però 

s’accepta com a mitjà per acreditar tant la solvència econòmica i financera com tècnica i 

professional, disposar de la següent classificació:  

 

Grup T; Subgrup 1; Categoria 1. 

 

Contingut dels sobres 

 

Atès la naturalesa especifica de la licitació i els criteris de valoració establerts (subjectius 

i automàtics), hi haurà tres sobres. 

 

Tipologia de contractació basada 

 

La tipologia de contractació basada en l’Acord marc serà mitjançant la modalitat sense 

licitació (article 221.4.a de la LCSP, quan l’acord marc estableixi tots els termes), de 

conformitat amb el sistema regulat a la clàusula 26 del plec de clàusules administratives 

particulars. 

 

Els encàrrecs es poden periodificar (per servei concret o per mesos, semestres...) i poden 

incloure un o diversos serveis a conveniència de l’òrgan de contractació que ho farà constar 

en el document d’encàrrec de cada contractació basada. Els encàrrecs hauran de respectar 

els imports que les empreses a les que s’adrecin les peticions de serveis han ofert en les 

seves proposicions. 

 

Gestió de la contractació basada 

- D’acord amb la previsió de l’article 221.4 a) de la LCSP els encàrrecs de servei no 

requereixen licitació posterior ja que, les condicions d’execució material i el preu de 

referència que cada empresa aplicarà als encàrrecs han estat tancades i fixades per a cada 

en el procediment de licitació de l’Acord marc. 

 

- La modalitat d’adjudicació dels contractes basats serà la determinada a la clàusula 26.1 

de plec de clàusules administratives particulars i, concretament, és la següent: 

 

Per a la contractació basada dels serveis d’audiovisuals a executar, cada necessitat 

es valorarà de manera individualitzada, considerant les particularitats del projecte. 
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Conseqüentment, cada tipologia de vídeo serà objecte d’una valoració específica, 

atenent en tot cas a les característiques concretes del servei.  

 

En termes generals, els contractes basats en aquest acord marc s’adjudicaran a 

l’empresa homologada que hagi obtingut la millor puntuació d’acord amb els criteris 

per a l’adjudicació de l’acord marc, establerts a l’Annex 7 del plec de clàusules 

administratives particulars. 

 

No obstant això, atenent a les singularitats del projecte del contracte basat a 

adjudicar i en virtut de les condicions tècniques i econòmiques de les empreses 

homologades, es podrà seleccionar directament l’empresa/es que hagi/n 

d’executar-lo, sense haver de recórrer a l’empresa millor classificada a l’acord marc. 

 

Es considerarà que concorren singularitats en el projecte objecte d’adjudicació quan 

es doni una de les següents condicions objectives: 

 

 La necessitat de disposar d’una especialització tècnica, creativa o sectorial 

concreta vinculada a la naturalesa del vídeo objecte del contracte. 

 La necessitat de produir vídeos documentals, divulgatius o de contingut 

especialitzat que requereixin experiència acreditada en el sector o àmbit 

temàtic corresponent, podent-se encarregar aquests treballs a empreses 

especialitzades en aquesta tipologia de producció audiovisual. 

 La necessitat de desenvolupar vídeos amb requeriments tècnics singulars o 

un elevat nivell de postproducció, efectes visuals (VFX), animació, motion 

graphics, modelatge 3D, etalonatge, composició digital o altres tècniques 

avançades d’edició audiovisual. 

 La necessitat d’utilitzar equipaments, tecnologies o mitjans tècnics 

específics, com ara enregistraments amb dron, càmeres especials, captació 

multicàmera, realitat virtual o altres recursos audiovisuals especialitzats. 

 La necessitat de garantir la continuïtat estètica, gràfica, narrativa o tècnica 

respecte de peces audiovisuals prèvies. 

 La necessitat de complir terminis d’execució especialment reduïts o 

requeriments específics de disponibilitat tècnica i operativa. 

 

La concurrència de circumstàncies tècniques, artístiques, organitzatives o 

econòmiques que facin especialment idònia l’execució del contracte per part d’una 

empresa homologada determinada. 

 

Aquest sistema serà aplicable de manera independent per a cada tipologia de vídeo 

susceptible de ser desenvolupat dels establerts a la clàusula 3 del plec de 

prescripcions tècniques. 

 

Els expedients de contractació basada hauran de tenir un contingut mínim: 
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 Informe proposta justificatiu: motivant degudament l’elecció de l’empresa/es 

adjudicatària/es que executarà/n l’encàrrec. 

 Reserva de crèdit. 

 Resolució d’aprovació. 

 Notificació encàrrec a l’empresa seleccionada i requeriment de constitució de 

garantia definitiva. 

 Acceptació de l’encàrrec per part de l’empresa acompanyada de: (I) una 

declaració responsable sobre la vigència en el compliment dels requisits 

d’aptitud per contractar (capacitat, solvència i absència de prohibicions per 

contractar) i, en cas que s’hagi produït alguna alteració, rectificació o canvi 

caldrà declarar-ho i, si s’escau, acreditar-ho; i (II) acreditació de la constitució 

de la garantia definitiva mitjançant la presentació del corresponent comprovant. 

 Si s’escau, i de conformitat amb la clàusula 26.2 del plec de clàusules 

administratives particulars, contracte formalitzat per les parts.  

 

Altres elements vinculats a la licitació 
 

No es preveuen modificacions, de conformitat amb l’article 204 de la LCSP, més enllà de 

les causes legals de modificació contractual. 

L’expedient no admet revisió de preus, així com tampoc admet variants.  

Donades les especificitats del procediment, no procedeix la constitució de garantia 

provisional.  

Sí procedeix la constitució de garantia definitiva que serà del 5% de l’import de 

l’adjudicació de cada contracte basat. Atès que l’adjudicació del present Acord marc 

únicament comporta l’expectativa de selecció de les empreses que han de ser 

adjudicatàries dels diferents contractes basats del mateix, d’acord amb l’article 107.5 de 

la LCSP, s’eximeix als licitadors adjudicataris o acreditats a l’Acord marc de l’obligació de 

constituir garantia definitiva general per aquest últim (Acord marc). Conseqüentment, 

aquesta exempció no afectarà als contractes basats del present Acord marc, on serà 

necessària l’exigència de la referida garantia definitiva corresponent al 5% de l’import 

d’adjudicació de cadascun d’aquests, que s’haurà de constituir en el termini indicat en el 

Plec i prestar-se en alguna de les  formes previstes a l’article 108 de la LCSP, inclosa la 

retenció de preus. La citada retenció de preus es realitzarà en la primera factura que emeti 

l’adjudicatari. Si aquesta no fos suficient, en la segona factura i així successivament fins 

cobrir la totalitat de l’import garantit. 

Es constituirà Mesa de Contractació. Així mateix, s’assigna com a Responsable del 

contracte la Sra. Pilar Cordoba, Directora de Màrqueting i Comunicació del BST.  
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Donada les característiques de la licitació, no serà necessària la constitució d’un Comitè 

d’Experts. 

 

Ofertes desproporcionades 
 

Per valorar ofertes anormals, la determinació de les ofertes que presentin uns valors 

anormals s’ha de dur a terme en funció dels límits i els paràmetres objectius establerts en 

l’apartat I del quadre de característiques. En el seu defecte, es consideraran amb valors 

desproporcionats o anormals les ofertes quan:  

 

- L’oferta econòmica sigui inferior en més d’un 20% de la mitjana de les ofertes de tots els 

licitadors admesos. 

 

Quan l’oferta econòmica sigui inferior en almenys un 15% a la mitjana de les ofertes 

econòmiques presentades per les empreses licitadores i la baixa no superi el 20%, 

s’analitzaran la resta de circumstàncies de la proposició, en relació únicament als criteris 

de valoració susceptibles de judici de valor, d’acord amb el següent procediment:  

 

1. S’obtindrà la mitjana aritmètica de la puntuació obtinguda per les empreses licitadores, 

excepte d’aquelles que hagin estat excloses per no reunir els requeriments tècnics mínims, 

si s’escau.  

 

2. A partir d’aquesta dada, es calcularà la desviació de cada una de les puntuacions 

obtingudes per les empreses licitadores respecte a la mitjana de les puntuacions.  

 

3. Finalment, s’obtindrà la mitjana aritmètica de les desviacions obtingudes, en valor 

absolut, és a dir, sense tenir en compte el signe més o menys.  

 

A partir d’aquests paràmetres, es considerarà que una oferta es troba incursa en valor 

anormal o desproporcionat, quan la puntuació obtinguda en relació als criteris susceptibles 

de judici de valor estigui per damunt del valor que resulti de la suma de les variables 1 i 

3, i que, al mateix temps, la seva oferta econòmica sigui inferior en almenys un 15% a la 

mitjana de totes les ofertes econòmiques presentades. 

 

 

Anna Millán Álvarez  

Directora general 

Banc de Sang i Teixits 

 

Barcelona, en la data de la signatura electrònica. 

 

Exp. CSE/1000/1100007968/26/MAR 
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