ACCIO

[l

Generalitat
de Catalunya

PLEC DE PRESCRIPCIONS TECNIQUES PER A LA CONTRACTACIO DELS SERVEIS PER A
LA REALITZACIO D’UN BOOTCAMP D’ACCELERACIO DE NEGOCIS PER A LES 30
EMPRESES FINALISTES DEL PROGRAMA CATALONIA EXPONENTIAL LEADERS

1.- Objecte del contracte

L’'objecte del contracte és el disseny i I'execucio, per part d’'una entitat experta, d’'un bootcamp
d’acceleracio de negocis mitjangant la innovacio i I'exponencialitat adrecat a les 30 empreses
finalistes del programa Catalonia Exponential Leaders d’ACCIO de I'edicié 2026.

L’objectiu del programa és oferir als participants noves perspectives, descobrir tendéncies globals,
aprofundir en conceptes com la disrupcid, I'abundancia i I'exponencialitat per aconseguir una
evolucio cap a una nova forma de pensar (mindset), aixi com accelerar els seus negocis, mantenir
el seu lideratge i expandir-se a nous mercats. A la vegada es fomentara la col-laboraci6 i el
networking entre els participants.

El programa constara d’'una sessi6 de kick-off per a tots els participants, una sessio intermitja on es
compartiran aprenentatges i es fomentara el networking i un Demoday al final del bootcamp per a
presentar els resultats assolits durant el mateix. Aixi mateix, el servei incloura la realitzacié de dos
a tres assessoraments personalitzats per a les empreses participants que ho sol-licitin per treballar
com poden accelerar els seus negocis i quina sera la seva proposta de valor a futur.

L’objecte d’aquest contracte inclou el disseny de la sessi6 de kick-off, de la sessié intermitja i del
Demoday al final del bootcamp per a presentar els resultats assolits, aixi com la seva execucié, per
part de I'adjudicatari.

2.- Introduccié i context

El mercat esta canviant de manera molt rapida i, quant més alt és el ritme de canvi, major ha de ser
el nivell d'innovacié de les empreses per poder mantenir la seva competitivitat. En aquest sentit,
aquelles empreses que no siguin capaces d'adaptar-se i entendre aquesta nova realitat, seran
disrompudes pel propi mercat. Precisament aquesta iniciativa va adrecada a dotar a les 30
empreses finalistes del programa Catalonia Exponential Leaders 2026 dels coneixements
necessaris sobre innovacié disruptiva i exponencialitat, aixi com donar-los mecanismes per
accelerar els seus negocis tot adaptant-se al ritme de canvi del mercat i seguir sent rellevants a
nivell local i global.

La Unitat d’Innovacié i Transformacié Tecnoldgica d’ACCIO té, entre les seves tasques, la de
sensibilitzar a les empreses de la importancia d’adaptar els seus models d’innovaci6, i en
conseqliencia I'enfoc de les seves activitats als nous temps canviants provocats per les noves
condicions d’entorn que es generen (tecnologia, geopolitica, tendéncies, etc.) i per aixo es vol donar
a coneixer noves eines per a poder fer-ho.

3.- Descripci6 detallada del servei a contractar

Els licitadors hauran de presentar una proposta de programa que inclogui una sessio de kick-off,
una sessio intermitja, la realitzacio d’assessoraments personalitzats per a les 30 empreses finalistes
de la convocatoria Catalonia Exponential Leaders 2026 que ho sol-licitin i un Demoday al final del
bootcamp per a mostrar els resultats assolits durant el mateix.
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La proposta ha d’incloure els seglients continguts, tot i que es valorara positivament I'aportacié de
nous continguts que enriqueixin I'objecte del programa.

Descripcid del programa complert:

El programa complert ha d’incloure:

Una sessio de kick-off. Aquesta sessio tindra els continguts esmentats a continuacio
(apartat a).

Una sessi6 intermitja. Aquesta sessi6 tindra els continguts esmentats a continuacio
(apartat b).

Assessoraments personalitzats adaptats a les necessitats de les empreses.
Aquests assessoraments tindran els continguts esmentats a continuacié (apartat c).
Demoday al final del bootcamp. Aquesta sessio tindra els continguts esmentats a
continuacio (apartat d).

1) Continguts i disseny del programa:

a) Sessio de kick off

Format: presencial
Objectius:

= Exposar l'itinerari que seguiran les empreses per haver estat seleccionades com a
finalistes del programa Catalonia Exponential Leaders.

= Exposar la metodologia en innovaci6 disruptiva i acceleracié de models de negoci
que ladjudicataria utilitzara en el bootcamp. Es poden portar testimonis
d’experts/empreses per complementar els continguts.

= Fomentar el networking entre els participants.

Aquesta sessio haura d’'incloure els seglients continguts minims:
= Dinamica de presentacio dels projectes de les 30 empreses finalistes

= Poneéncia inspiradora sobre disrupci6, exponencialitati acceleraci6 de nous
models de negoci

= Presentacié del contingut del bootcamp (sessions presencials, assessoraments,
metodologia a seguir, etc.)

= Activitat de networking per fomentar connexions entre els participants

La sessi6é ha de ser presencial, al mati, d’'unes 3 hores estimades de durada.

b) Sessié intermitja

Format: presencial
Objectius:

= Posar en comu els aprenentatges obtinguts en els assessoraments personalitzats
= Fomentar el networking entre els participants
= Donar a conéixer diferents serveis oferts per ACCIO
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Aquesta sessio haura d’incloure els seglients continguts minims:

= Posta en comu dels aprenentatges obtinguts durant els assessoraments
= Activitat de networking entre eI§ participants
= Presentacié de serveis d'ACCIO per a les Catalonia Exponential Leaders

Es preveu que la sessio sigui presencial i d’'una durada aproximada d’1h 30min a 2
hores.

c) Assessoraments personalitzats

Format: on-line

Es duran a terme de 2 a 3 assessoraments personalitzats per a un maxim de 30
empreses on s’exploraran vies per accelerar els seus negocis, dedicant, en total, 2h per
empresa.

Es demana que el primer assessorament tingui 1 hora de durada i, el licitador pot decidir
si fer un segon assessorament també d’1 hora o bé 2 assessoraments de 30 minuts cada
un.

Es preveu que els assessoraments siguin on-line i podra assistir més d’'una persona per
empresa. El licitador haura de preparar el material previ necessari per tal que 'empresa
pugui preparar-se els assessoraments.

Els assessoraments els impartiran els consultors amb els perfils que es sol-liciten a la
licitacioé i que designi I'adjudicatari, donant prioritat a que participi el consultor amb més
experiéncia. Addicionalment, el licitant podra incorporar als assessoraments altres
experts en la tematica a tractar a cada assessorament per aportar més valor als mateixos.
Es demana al licitant aportar una llista de possibles experts a participar. En aquests
assessoraments també participara personal d’ACCIO.

L’adjudicatari es coordinara amb ACCIO per agendar els assessoraments, aixi com
per generar, guardar i compartir amb les empreses tot el material necessari per realitzar-
los. L’adjudicatari haura de disposar d'una plataforma de reserves on-line de les
reunions.

El primer assessorament amb cada empresa haura de tenir lloc abans de la sessi6
intermitja prevista amb totes les empreses participants.

d) Demoday
Format: presencial

Objectius:

Com a resultat del bootcamp, conéixer on es veuen les empreses en el futur i quins
passos han seguit per aconseguir-ho

Fomentar el networking entre els participants

Obtenir una valoracio dels projectes presentats per part d’un jurat consultiu

Aquesta sessié haura d’incloure els seglients continguts minims:

Presentacio de la dinamica de la sessid

Presentaci6 per part de les empreses dels resultats obtinguts al final del bootcamp
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= Valoracio de les presentacions per part d’'un jurat consultiu
= Activitat final de networking

Es preveu que la sessio sigui presencial i tingui una durada aproximada de 2 a 3 hores.

2) Imparticié del programa:

El programa complert s’haura d’'impartir amb consultors amb experiéncia demostrable en la
materia. En aquest sentit caldra aportar el CV de cada un dels consultors participants amb
el detall de la seva experiéncia (sobre B) i les sessions que impartiran cada un d’ells durant
la formacid, aixi com durant les sessions personalitzades.

La sessiod de kick-off, intermitja i el Demoday s’hauran d’'impartir conjuntament amb’ACCIO,
de manera presencial, en les instal-lacions que s’acordin conjuntament amb ACCIO.

Per a la coordinacié i implementacié del programa es requereix la figura d’'un coordinador
que interlocuti amb ACCIO per coordinar les diferents tasques que es generen de 'execucié
del mateix. En aquest sentit caldra aportar el CV del coordinador del programa amb el detall
de la seva experiéncia (sobre B) i les tasques de coordinacié que es duran a terme.

4.- Requisits minims a complir per part dels consultors proposats i del coordinador del
programa

El licitador ha d’aportar un minim de 2 consultors amb experiéncia sobre els continguts a impartir
en les sessions de formacié objecte d’aquest contracte, aixi com per impartir les sessions
personalitzades.

En concret, es demana que els consultors que imparteixin els assessoraments i que dinamitzin les
sessions de kick off i intermitja i el Demoday al final del bootcamp, disposin de 5 anys d’experiéncia
minima en oferir formacio i/o assessorament en projectes d’innovacié disruptiva i exponencialitat
per ajudar a les empreses a definir la seva proposta de valor i accelerar el seu model de negoci, i
siguin autors de metodologia propia reconeguda en I'ambit de la licitaci6.

Per altra banda, el coordinador del programa per part del licitador, que haura de coordinar-se amb
el/la responsable del programa d’ACCIO, ha de tenir una experiéncia minima de 3 anys en
organitzacié/coordinacié/direccié de formacions similars al programa objecte d’aquesta licitacio.

5.- Calendari i procés de treball

5.1. Calendari:

La sessi6 de kick off, la sessi6 intermitja i els assessoraments personalitzats hauran de dur-se a
terme abans del 31 de maig de 2026.

La data prevista pel Demoday es situaria durant la primera quinzena de juny.

El programa s’iniciara, orientativament, el mes d’abril i finalitzara la primera quinzena de juny amb
la realitzacié del Demoday de tancament del bootcamp.

5.2. Procés de treball:

El coordinador assignat per part de 'empresa adjudicataria, interlocutara amb el responsable del
programa d’ACCIO per anar seguint i avaluant de manera conjunta les diferents tasques a realitzar
dins d’aquest programa.
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Barcelona, a la data de signatura electronica.

Meritxell Rosich Directora de la Unitat de Talent i Recursos
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