
INFORME SOBRE LA JUSTIFICACIÓ D’UNA OFERTA AMB VALORS 
ANORMALMENT BAIXOS

Identificació de l’expedient
Valoració de la justificació per part de l’empresa Aplicor Water Solutions SA dels valors 
que poden ser  considerats  anormalment  baixos  en  el  procediment  d’adjudicació  de 
producte  químic  per  les  piscines  municipals  del  Patronat  Municipal  d’Esports. 
(Expedient: PME CTR 2025/10)

Antecedents
1. En el procediment de contractació del Subministrament de productes químics pel 

tractament de l’aigua de les piscines municipals del Patronat Municipal d’Esports de 
Valls, la Mesa de Contractació va detectar que l’oferta econòmica presentada per 
l’empresa Apliclor Water Solutions SA presentava valors que podien ser considerats 
anormalment baixos, d’acord amb el plec i la normativa aplicable.

2. La  mesa  de  contractació  va  acordar  adreçar  a  l’empresa  el  corresponent 
requeriment de justificació, atorgant un termini de cinc dies hàbils perquè acredités 
la viabilitat dels preus oferts i el compliment de les condicions del contracte.

3. L’empresa Apliclor Water Solutions SA va presentar la seva justificació en forma i  
termini, exposant els motius que permeten sostenir la viabilitat econòmica de la seva 
oferta.

4. Del contingut de la justificació presentada per l’empresa exposa els següents motius 
principals que permeten oferir preus inferiors als de mercat sense comprometre la 
correcta execució del contracte:

a) Capacitat industrial i costos de fabricació: Apliclor és fabricant i envasador de 
productes químics per al tractament d’aigua, disposant de tancs i diluïdors propis,  
que els permeten elaborar productes a diferents concentracions i volums.

Aquesta capacitat redueix costos intermedis i logístics.

b) Acords anuals de subministrament amb proveïdors: L’empresa disposa d’acords 
anuals amb principals fabricants del sector, especialment per a matèries primeres 
com l’hipoclorit sòdic i l’àcid sulfúric.

Gràcies  als  grans  volums  de  compra,  obté  preus  especials  i  estabilitat  de 
subministrament.

c) Estratègia comercial vinculada al contracte: L’empresa declara que renuncia a 
una part significativa del seu marge de benefici,  com a estratègia comercial per 
obtenir l’adjudicació.

També indica que ja opera a la zona, fet que li  permet optimitzar rutes i  reduir 
costos logístics.

d)  Compliment  normatiu  i  certificacions:  L’empresa  acredita  el  compliment  del 
Conveni col·lectiu de la indústria química pel que fa a les retribucions, i adjunta la 
certificació  ISO  14001,  que  avala  el  compliment  d’obligacions  en  matèria 
mediambiental.



Conclusions
Analitzada  la  documentació  presentada,  es  formulen  les  conclusions  següents:

D’acord  amb  l’anàlisi  efectuada  de  la  documentació  presentada,  es  considera  que 
l’empresa Apliclor Water Solutions SA acredita adequadament la viabilitat econòmica de 
l’oferta i el seu ajustament a les condicions del contracte.

Per tant:

Es  proposa  a  la  Mesa  de  Contractació  donar  per  bona  la  justificació  presentada  i 
permetre la continuació del procediment amb l’empresa licitadora.
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