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Justificació de l’oferta anormalment baixa presentada al nº expedient 
2025_689. 

Per mitjà de la present, en representació de l’empresa NTI INTEGRATED 
SOLUTIONS SL amb NIF B61508115  i en atenció a la sol.licitud de justificació 
d’oferta anormalment baixa en el marc del procediment de contractació de les  
Obres de rehabilitació de la coberta del Nou Casino, del municipi de Figaró-
Montmany, tenim a bé presentar la nostra explicación técnica i económica que 
recolza la viabilitat de la nostra proposta. 

La nostra oferta presenta un preu total de 30.039,36€ sense IVA cosa que 
ha motivat l’observació com a oferta anormalment baixa. Aquest preu es 
fonamenta en una estrategia empresarial sòlida i sostenible, sustentada en 
les següents aspectes: 

1. Estructura de costos optimitzada:

Gràcies a la nostra capacitat de negociació amb proveïdors i aliances 
estratègiques, comptem amb preus preferencials en materials, insums i logística, 
cosa que redueix significativament els costos directes del projecte. 

2. Recursos propis i economies d'escala:

Disposem de maquinària, equip i personal propi, cosa que minimitza els costos 
per subcontractació i lloguer de recursos, optimitzant el pressupost total sense 
afectar la qualitat ni els terminis. 

3. Experiència prèvia i eficiència operativa:

La nostra empresa compta amb àmplia experiència en projectes similars, cosa 
que ens permet aplicar procediments tècnics estandarditzats i eficaços, garantint 
un aprofitament màxim dels recursos. 

4. Política interna de marges ajustats:

La nostra estratègia comercial prioritza la competitivitat i la participació 
activa al mercat, acceptant marges de benefici reduïts, sense comprometre la 
sostenibilitat financera ni la qualitat de l'execució contractual. 

Per tot això, manifestem que el nostre preu ofert és tècnicament 
i econòmicament viable, complint plenament amb les condicions establertes 
al plec de bases i condicions i assegurant la correcta execució del contracte en 
temps i forma. 

Agraïm l'oportunitat de participar en aquest procés i quedem atents a 
qualsevol aclariment o informació addicional que requereixin. 


