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INFORME DE VALORACIO DE LA VIABILITAT DE LES OFERTES INCURSES EN
PRESUMPCIO D’ANORMALITAT EN L’EXPEDIENT DE CONTRACTACIO DEL
SERVElI D’ASSESSORAMENT JURIDIC EN MATERIA DE CONTRACTACIO
PUBLICA | DRET ADMINISTRATIU PER A PER A LA FUNDACIO INSTITUT DE
RECERCA BIOMEDICA (IRB BARCELONA)

Expedient OB-0925-88

L’objecte del present informe es qualificar i valorar la justificacié aportada pels licitadors
amb ofertes incurses en presumpcié d’anormalitat relatives al servei d’assessorament
juridic en matéria de contractacié publica i dret administratiu per a la Fundacié Institut
de Recerca Biomédica (IRB BARCELONA).

I. Tal i com es desprén de les actes emeses per la Mesa de Contractacio relatives a les
sessions de la mateixa, en la present licitacio:

¢ 10 licitadors van presentar oferta:

Anna Roig de Arespacochaga

Roca Junyent, SLP

Broseta Abogados, SLP

Tornos Abogados, SLP

Denver Advocats i Assessors Tributaris, SLP
Ernst & Young Abogados, SLP

FJM Advocats, SLP

Bufet Vallbé, SLP

Rousaud Costas Duran, SLP
PricewaterhouseCoopers Tax & Legal, SL

0O O 0O o0 O O O 0 O O

e Tot i aixi, es va excloure de la licitacié a la Sra. Anna Roig de Arespacochaga,
en no disposar de solvéencia suficient.

e Es van obrir els sobres B de les empreses licitadores restants i la Mesa de
Contractaci6 va valorar els mateixos com a continuacié s’indica:

Licitador Puntuacié total
BROSETA Abogados, SLP 34
Bufet VALLBE, SLP 35
DENVER Advocats i Assessors Tributaris, SLP 8
Ernst & Young Abogados, SLP 38
FJM Advocats, SLP 26
PricewaterhouseCoopers Tax & Legal, SL 43
Roca Junyent, SLP 47
Rousaud Costas Duran, SLP 23
TORNOS Abogados, SLP 42

e Un cop oberts els sobres C, es va procedir a revisar que les ofertes presentades
per les diferents empreses licitadores no estiguessin incurses en presumpcio
d’anormalitat, de conformitat amb el previst a la clausula 14 del PCAP:
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14.- OFERTES ANORMALMENT BAIXES

Seran considerades com ofertes presumptament anormals o
desproporcionades, aquelles ofertes que siguin inferiors en més d’'un 25%
a la mitjana de les ofertes presentades per tots els licitadors.

De conformitat amb I'anterior, un cop efectuats els calculs pertinents, es va
constatar que les ofertes dels licitadors PricewaterhouseCoopers Tax & Legal,
SL (en endavant, “PwC”) i FJM Advocats, SLP (en endavant, “FJM”) es trobaven
incurses en presumpcié d’anormalitat en ser inferiors a 99,46.-€ que era l'import
limit calculat d’acord amb la clausula 14:

.. Oferta preu| Millora advocat )
Licitadors L. ) Millora newsletter
unitari compliance
BROSETA Abogados, SLP 150,00 € Si Si
Bufet VALLBE, SLP 125,00 € Si Si
DENVER Advocats i Assessors , ,
Tributaris, SLP 161,50 € S S
Ernst & Young Abogados, SLP 146,00 € Si Si
FJM Advocats, SLP 88,00 € Si Si
:;:aeltlv:l-terhouseCoopers Tax & 95,00 € S S
Roca Junyent, SLP 158,00 € Si Si
Rousaud Costas Duran, SLP 160,00 € Si Si
TORNOS Abogados, SLP 110,00 € Si Si

e De conformitat amb [I'anterior, es va procedir a requerir la corresponent
justificacio als dos licitadors, d’acord amb el previst a I'article 149 de la LCSP.

[I. Un cop rebudes les justificacions per part de PwC i FJM, es procedeix a I'analisi de
les mateixes. A aquests efectes, cal tenir en compte que la LCSP i la doctrina no
parteixen de que el licitador hagi de justificar exhaustivament |'oferta que presenti valors
desproporcionats, siné d'argumentar d'una manera convincent que I'oferta és viable,
permetent a I'drgan de contractacio arribar a la conviccié de que la mateixa es pot
complir (Resolucions 488/2015, de 22 de maig de 2015 i 683/2014, de 17 de setembre
de 2014). A més a més, la justificacio ha de ser més gran a major desproporcio. Es
pronuncia el TACRC, entre d’altres, a les seves Resolucions 541/2014, d’11 de juliol de
2014, 1005/15, de 30 d’octubre de 2015;i433/2014, de 30 de maig de 2014, en sostenir,
en totes elles, que:

“(...) no se trata de justificar exhaustivamente la oferta desproporcionada, sino
de proveer de argumentos que permitan al 6érgano de contratacion llegar a la
conviccion de que se puede llevar a cabo, obviamente, tales argumentos o
justificaciones deberan ser mas profundos cuanto mayor sea la desproporcion
de la oferta’.

[ll. Analisi de les justificacions presentades
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PwC

Des del punt de vista econdmic, PwC detalla els costos interns estimats per I'execucio
del servei, per tal de demostrar que I'oferta incorpora un marge raonable de benefici i es
troba plenament dins dels valors habituals de mercat. Els costos salarials dels
professionals assignats al projecte, totes elles advocades altament qualificades,
superen ampliament els nivells establerts al conveni col-lectiu aplicable, fet que
garanteix la qualitat i estabilitat dels equips de treball.

PwC destaca que les seves politiques retributives i de desenvolupament professional,
molt per sobre de la mitjana del sector, han estat reconegudes per mitjans com Forbes
i Randstad, que la situen entre les millors empreses per treballar a Espanya. Aquesta
solidesa organitzativa i reputacional, unida a la seva experiéncia acumulada en I'ambit
de la contractacio publica, constitueixen una garantia addicional de la seva solvéncia i
capacitat d’execucio.

La proposta també justifica la seva competitivitat econdmica en la utilitzacié de
metodologies d’eficiéncia i eines tecnologiques avancades. PwC incorpora en la seva
operativa sistemes d’intel-ligéncia artificial com Harvey Al, una plataforma generativa
desenvolupada en exclusiva per a la firma, i Luminance, destinada a [l'analisi
automatitzada de documentacio juridica. Aquestes eines permeten reduir temps i costos
sense minvar la qualitat del servei, garantint un assessorament més precis i agil. A més,
PwC realitza una revisié multiple per part de diferents professionals, reforgant aixi la
fiabilitat i excel-léncia dels resultats.

El document posa igualment en relleu la solvéncia i reputacio internacional de PwC com
a firma de serveis professionals de primer nivell, amb una llarga trajectoria acreditada
en contractes similars i una preséncia consolidada al mercat. S’aporten referéncies
jurisprudencials i doctrinals que avalen la validesa d’ofertes ajustades presentades per
empreses de solvéncia contrastada, com és el cas de PwC.

Finalment, s’emfatitza el caracter estratégic del projecte per a 'empresa, tant per la seva
rellevancia dins del sector public com pel prestigi associat a col-laborar amb una
institucio cientifica de referéncia com I'|RB Barcelona. Aquest factor explica I'ajust del
preu ofertat, fonamentat no en una reduccié de costos essencials, siné en una aposta
estratégica orientada al posicionament i al reforg de la preséncia de PwC en un ambit
d’alt valor afegit.

En conclusio, PwC defensa que la seva oferta és plenament viable, raonada i ajustada
al mercat, sustentada en la seva estructura de costos, en la seva solvéncia econdmica
i professional, i en la seva capacitat tecnologica. L’empresa manifesta el seu compromis
de dur a terme el contracte amb els maxims estandards de qualitat, eficiencia i rigor,
garantint la satisfaccié plena de les necessitats de I'IRB Barcelona i I'execucio optima
dels serveis contractats.

FJM

FJM destaca que els costos interns i I'estructura organitzativa del despatx permeten
prestar el servei dins dels més alts estandards de qualitat sense incorrer en pérdues ni
vulnerar cap obligacié laboral o de compliment normatiu.

Pel que fa a la justificaci6 economica, FJM detalla el cost salarial mitja dels lletrats
assignats, comparant-lo amb el preu hora ofert, la qual cosa demostra que I'oferta té
marge de benefici suficient. Aquest marge assegura la rendibilitat del contracte fins i tot
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en el cas que sigui necessari augmentar la dedicacidé per motius derivats de la
complexitat o volum del servei.

FJM destaca que la seva estructura de costos generals no es veura afectada per
aquesta adjudicacié, atés que ja disposa d’un volum de negoci consolidat i unes
infraestructures establertes que permeten absorbir nous projectes sense increments
significatius de despeses. A més, la seva ubicaci6 a Barcelona, facilita una gestié eficient
i de baix cost dels desplagaments.

La firma posa émfasi en la seva experiéncia acreditada en el sector public i també la
dels professionals a adscriure al contracte. Aquesta especialitzacié permet al despatx
reduir de manera significativa el temps de dedicacié a cada consulta o assessorament,
ja que moltes de les glestions habituals en I'ambit del sector public sén ampliament
conegudes pels seus professionals.

Aixi mateix, el despatx argumenta que la seva eficieéncia operativa deriva no només de
I'expertesa del seu equip, sind també de I'is d’eines tecnologiques i sistemes propis de
gestio d’expedients, digitalitzaciéo de documents i bases de dades internes, que faciliten
una resposta agil i coordinada a les necessitats del client.

Pel que fa a la retribucié dels treballadors, es justifica que tots els professionals
assignats al contracte perceben salaris superiors als establerts al conveni col-lectiu
d’oficines i despatxos, garantint aixi el ple respecte dels drets laborals. L’oferta, per tant,
es presenta com econdmicament sostenible i laboralment conforme a la normativa
vigent.

FJM assenyala, a més, que el seu interés en aquesta licitacié no respon Unicament a la
recerca d’un benefici immediat, sind a una estratégia de posicionament i consolidacio
dins del sector public, ambit que representa més del 50% de la seva facturacio.

Com a referéncia addicional, el licitador cita la seva experiéncia prévia com a
adjudicatari de serveis similars en que va oferir preus igualment competitius, mantenint
en tot cas el marge de benefici i la qualitat del servei.

En definitiva, FJM conclou que la seva proposta és econdmicament viable, técnicament
solvent i juridicament ajustada a dret, fonamentada en I'experiéncia, la proximitat,
I'eficiéncia organitzativa i el compromis amb la qualitat. L'oferta permet garantir la
correcta execucio del contracte, aportant alhora un valor afegit derivat del coneixement
acumulat i de la voluntat del despatx d’enfortir la seva col-laboracié amb el conjunt del
sector public.

[ll. D’acord amb I'anterior i amb les dades exposades a les justificacions d’ambdues
empreses, cal concloure que en tots dos casos:

- Els costos interns indicats s6n coherents amb el servei licitat i amb les
estructures d’ambdos empreses i el model organitzatiu que plantegen.

- S’ha justificat el compliment de la normativa laboral aplicable i, en tot cas, del
conveni d’aplicacio.

- Els nimeros exposats per PwC i FJM garanteixen un marge o benefici estimat
suficient en I'execucio6 del contracte.
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En conclusio, es pot afirmar que les justificacions de les ofertes presentades per PwC i
FJM permeten acreditar la viabilitat de I'execucié del servei licitat pels preus ofertats,
d’acord amb els requisits establerts al PPT i el PCAP que regeixen la contractacio,
respectant les disposicions legals en matéria laboral que sén aplicables. En
consequiéncia, es considera convenient I'acceptacioé de les ofertes de PwC i FJM.

Marta Aguera
Head of Finances and Purchasing
Vocal de la Mesa de Contractacié amb funcions de control econdmic-pressupostari



