
Expedient ECAS 08061/2025

INFORME DE VALORACIÓ DE LES PROPOSTES REBUDES PER A L’ADJUDICACIÓ
DEL CONTRACTE DEL SERVEI  TÈCNIC  DE SUPORT DEL PROJECTE EUROPEU
LIBECCIO,  METODOLOGIA,  EXECUCIÓ  I  AVALUACIÓ  DEL  PROJECTE  PILOT,
DESENVOLUPAMENT DEL LIVING LAB I ELABORACIÓ D’ESTUDIS

1. Antecedents

El  17 de setembre de 2025 a les 13:05:46 es va procedir  a  l’obertura del  sobre únic de les
proposicions dels licitadors en el procediment per adjudicar el contracte del servei tècnic de suport
del  projecte  europeu  Libeccio,  metodologia,  execució  i  avaluació  del  projecte  pilot,
desenvolupament del  Living Lab i  elaboració d’estudis,  per  mitjans electrònics,  a través de la
Plataforma de Serveis de Contractació Pública (PSCP-eLicita).

A continuació es relacionen les empreses que han presentat oferta, amb detall de la data i hora
de recepció:
Licitadora Data i hora de presentació
1 Decaba Turisme SL 15/09/25 a les 00:00:00
2 Baa Consultors SL 15/09/25 a les 14:08:02
3 Fundació Privada Knowledge Innovation Market SL 16/09/25 a les 10:32:13

2. Objecte    

Valorar  les  ofertes  presentades  per  les  empreses  licitadores  que  participen  al  procediment
d’adjudicació.
 
Les ofertes objecte de valoració corresponen a les empreses:

- Decaba Turisme SL, amb NIF B55013122
- Baa Consultors SL, amb NIF B63482400
- Fundació Privada Knowledge Innovation Market SL, amb NIF G64875941

3. Criteris d’adjudicació

3.1. Criteris d’adjudicació que es poden valorar mitjançant xifres o percentatges obtinguts a
través de la mera aplicació de fórmules (sobre únic telemàtic ),  fins a un màxim de 100
punts:

3.1.1. Preu, fins a un màxim de 80 punts:

Les empreses licitadores ompliran una declaració econòmica i concretaran els preus unitaris
oferts.
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Es calcularà el valor de del servei multiplicant la seva volumetria estimada pel preu unitari ofert,
exclòs l'IVA. El preu de l’empresa licitadora serà la suma dels imports.

Presentar una oferta de preu unitari superior al preu unitari màxim serà motiu d’exclusió del
procediment d’adjudicació del contracte.

S’atorgarà la màxima puntuació a l’oferta econòmica més baixa, i a la resta de forma
inversament proporcional, mitjançant l’aplicació de la fórmula següent:

Puntuació = 80 *( (pressupost base de licitació - preu ofert) / (pressupost base de licitació

- millor preu ofert) )

Es tindran en compte dos decimals.

Per  aplicació d’aquesta fórmula,  l’oferta que proposi  l’import  econòmic mínim d’entre totes les
ofertes rebudes i admeses obtindrà la puntuació màxima de 80 punts. I una oferta que no proposi
baixa, és a dir, que sigui igual al preu de licitació, obtindrà 0 punts. La utilització d’aquesta fórmula
permet un repartiment més efectiu de la puntuació perquè fa una doble comparativa de cada
oferta  presentada respecte al pressupost de licitació i, també, respecte l’oferta econòmica més
baixa.

Ofertes presentades:

Unitat: hora de servei
tècnic

Preu  unitari  ofert,
exclòs IVA

Unitats  estimades
(hores)

Preu  total  exclòs
l’IVA

Preu  unitari  màxim
segons Plecs

  40,00 €  1.000 40.000,00 €

Decaba Turisme   29,65 €   1.000  29.650,00 €

Baa Consultors   35,00 €   1.000  35.000,00 €

Fundació  Privada
Knowledge  Innovation
Market

  35,00 €   1.000  35.000,00 €

3.1.2. Experiència del personal adscrit a l’execució del contracte en projectes europeus,
fins a un màxim de 20 punts.

Es valorarà l’experiència acreditada del personal adscrit a l'execució del projecte Libecció en
gestió de projectes europeus finalitzats amb èxit (liderats o co-gestionats) en els últims 10
anys, superior als que estableix la solvència tècnica.

Es tracta del personal a què fa referència la clàusula 4 del PPT.
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Ofertes presentades:

Empresa Identificació dels projectes presentats Nombre projectes

Decaba Turisme - Bici Trans Cat
- Reboot Med
- Sus Towns
- Med Pearls
- Charm

     5

Baa Consultors - Cologistics
- Adaptant escoles
- Securcities
- Meva ciutat, meu vot
- Jean Monnet Network
- Estudi Drets Dones
- Implementació TV digital
- Programa Ciutats sostenibles
- Assistència govern Curaçao
- Digital for Inclusion

     10

Fundació  Knowledge
Innovation Market

- Co-create
- iVET
- Odeon
- ICT4Silver
- Plasticircle

      5

4. Puntuació dels criteris de valoració

La puntuació obtinguda per cadascun dels licitadors en quan als criteris de valoració fins a un
màxim de 100 punts, és la següent:

Empresa
Volumetria
estimada 1.000 h

Oferta Puntuació
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Preu unitari ofert
Puntuació
per Preu

Puntuació  per
experiència  en
gestió  de
projectes
europeus TOTAL

Decaba Turisme  29,65 €  29.650,00 €   80,00 20   100,00

Baa Consultors  35,00 €  35.000,00 €   38,65 20     58,65

Fundació  Privada
Knowledge  Innovation
Market 

 35,00 €  35.000,00 €   38,65 20     58,65

Es  procedeix  a  classificar  les  propostes  presentades  segons  les  puntuacions  obtingudes  als
Criteris d’adjudicació establerts als Plecs:

Posició Licitadora
Puntuació
total

1 Decaba Turisme 100,00

2 Baa Consultors   58,65

3 Fundació Privada Knowledge Innovation Market   58,65

5. Comprovació de l’anormalitat de les ofertes

En el cas de l’oferta econòmica presentada per l’empresa Decaba Turisme SL, s’ha detectat una
oferta econòmica que es pot considerar anormal o desproporcionada, segons el que es determina
a  la  clàusula  catorzena  dels  Plecs  de  Clàusules  Administratives  Particulars.  S’ha  requerit  a
l’empresa licitadora esmentada perquè presenti una justificació de la viabilitat de la seva oferta
econòmica.

En la seva justificació, l’empresa esmentada presenta un seguit de solucions tècniques que es
basen en l’optimització de costos i la utilització de recursos propis, com és l’ús d’infraestructures i
processos ja utilitzats en projectes anteriors, i l’experiència dels membres de l’equip en projectes
similars relacionats amb la utilització de dades i les tasques de secretaria tècnica dels projectes, el
que permet anticipar necessitats i reduir incidències.

Es presenta també com a element de reducció de costos la ubicació del personal clau assignat al
projecte a la pròpia ciutat de Terrassa, el que redueix les necessitats de desplaçament i dietes i la
disponibilitat  immediata  amb reducció de possible  temps d’espera  i  optimització  dels  recursos
humans. Altres elements que s’indiquen és l’aplicació de la innovació en les solucions de treball
proposades, i concretament l’ús d’una metodologia pròpia que combina eines digitals i un sistema
de  control  de  qualitat  intern,  i  sessions  internes  de  revisió  per  introduir  millores  i  garantir  la
implementació de les accions de correcció.
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Per  últim,  l’empresa  assegura que els  preus  oferts  segueixen oferint  uns  marges  positius  de
viabilitat econòmica ja que responen a una estratègia d’eficiència i optimització, i que es disposa
de diverses línies de negoci que generen un volum d’ingressos que permet garantir una solidesa
financera. Es mostra també el compromís amb l’Administració de complir amb tots els requisits de
qualitat i les obligacions que s’estableixen als Plecs.

6. Conclusió

Considerant que l’oferta presentada per Decaba Turisme es troba només dues dècimes per sota
del límit  de temeritat i  és molt  propera a l’import econòmic total  que es consideraria normal,  i
atenent als arguments i compromisos presentats per l’empresa esmentada,  es considera que es
pot acceptar l’oferta ja que ofereix garanties de viabilitat econòmica i garanteix el compliment de
les obligacions i necessitats derivats del contracte.

Per  tot  això, la  proposta  del  tècnic  que  subscriu  és  la  d’adjudicar  el  contracte  a  l’empresa
classificada en primer lloc segons les puntuacions obtingudes dels criteris de valoració. 

Després de revisar la documentació aportada per l’empresa Decaba Turisme, s’ha comprovat que
compleix  amb  la  solvència  econòmica  i  financera  i  amb  la  solvència  tècnica  o  professional
indicada als Plecs de Clàusules Administratives Particulars.

Jordi Garreta Clusella

Cap del Servei de Turisme i Promoció Exterior
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