ANNEX 6

CRITERIS D'ADJUDICACIÓ

L'obra s'adjudicarà a l'empresa que obtingui la puntuació més alta amb relació als següents criteris:

[image: image1.emf]PRIORITAT CONCEPTES BÀSICS DE L'OFERTA PUNTUACIÓ

1 Oferta econòmica 0 - 90

2 Idoneïtat de l'empresa 0 - 2

3 Idoneïtat de l'equip 0 - 2

4 Millores 0 - 2

5 Ampliació de termini de garantia 0 - 4


1. La màxima puntuació de 90 punts s’obtindrà a partir de la següent fórmula: 
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P  = Puntuació de l’oferta.

MaxP = Nombre màxim de punts (En aquest cas 90).

PB = Preu Base de Licitació.

OV = Oferta a valorar.

OB = Oferta més baixa.

2. Idoneïtat de l’empresa. Es valorarà fins a 2 punts tenint en compte la idoneïtat de l’empresa en relació amb l’experiència específica en el desenvolupament de les feines objecte del present concurs i els recursos materials disponibles per a l’obra. 

Equip
 0 a 1 punt 


Experiència específica.
 0 a 0,75 punts


Recursos materials disponibles
 0 a 0,25 punts

3. Idoneïtat de l’equip. Es valorarà fins a 2 punts tenint en compte la idoneïtat del cap d’obra i de l’equip tècnic oferit amb la finalitat de controlar i garantir el termini i la qualitat, així com de la disponibilitat de l’esmentat equip per al desenvolupament de les feines objecte del present concurs. Es valorarà l’equip pluridisciplinari.


Equip
 0 a 1 punt 



Cap d’obra

 0 a 0,75 punts 



Resta d’equip tècnic
 0 a 0,25 punts

4. Millores. Aquestes millores no suposaran cap increment del preu de licitació. 

5. Ampliació del termini de garantia: S’atribuiran 1 punt per cada any d’ampliació del termini de garantia fins a un màxim de 4 punts.
6. Ofertes anormalment baixes, desproporcionades o temeràries.
6.1. Un licitador.

Es considerarà, en principi, anormalment baixa, desproporcionada o temerària l’oferta que sigui inferior al pressupost base de licitació en més de 35 unitats percentuals.
6.2. Dos licitadors.
Es considerarà, en principi, anormalment baixes, desproporcionada o temerària l’oferta que sigui inferior en més de 20 unitats percentuals a l’altra oferta.
6.3. Tres licitadors.

Es consideraran, en principi, anormalment baixes, desproporcionades o temeràries les ofertes que siguin inferiors en més de 20 unitats percentuals a la mitjana aritmètica de les ofertes presentades. No obstant això, s’exclourà per al còmput d'aquesta mitjana l’oferta de quantia més elevada quan sigui superior en més de 15 unitats percentuals a l’esmentada mitjana. En tot cas, es considerarà desproporcionada la baixa superior a 35 unitats percentuals sobre el pressupost base de licitació.
6.4. Quatre o més licitadors.

Es consideraran, en principi, anormalment baixes, desproporcionades o temeràries les ofertes que siguin inferiors en més de 20 unitats percentuals a la mitjana aritmètica de les ofertes presentades. Tanmateix, si existeixen ofertes que siguin superiors a la mitjana esmentada en més de 15 unitats percentuals, es procedirà al càlcul d’una nova mitjana solament amb les ofertes que no es trobin en el supòsit indicat. En tot cas, si el nombre d’ofertes restant és inferior a tres, es procedirà d’acord amb el punt 6.3. En tot cas, es considerarà desproporcionada la baixa superior a 35 unitats percentuals sobre el pressupost base de licitació.
6.5. Quan en aplicació dels paràmetres establerts en els criteris de valoració de les ofertes, alguna d'elles estigui en presumpció anormalment baixa, desproporcionada o temerària, es concedirà als licitadors afectats un termini de cinc dies hàbils perquè puguin presentar una justificació adequada de les circumstàncies que els permeten executar aquesta oferta en aquestes condicions, amb els criteris que s'assenyalen sobre aquest tema en l'article 149.4 de la Llei 9/2017, de 8 de novembre, de Contractes del Sector Públic, per la qual es transposen a l'ordenament jurídic espanyol les Directives del Parlament Europeu i del Consell 2014/23/UE i 2014/24/UE, de 26 de febrer de 2014.

Rebudes les justificacions, la Mesa sol·licitarà un informe tècnic, que analitzi detalladament les motivacions que hagi argumentat el licitador per a poder mantenir la seva oferta.

En tot cas, es rebutjaran les ofertes si es comprova que són anormalment baixes, desproporcionades o temeràries perquè vulneren la normativa sobre subcontractació o no compleixen les obligacions aplicables en matèria mediambiental, social o laboral, nacional o internacional, incloent-hi l'incompliment dels convenis col·lectius sectorials vigents.

A la vista de les justificacions dels contractistes l'oferta dels quals hagi estat classificada com a anormalment baixa, desproporcionada o temerària i de l'informe tècnic que les analitzi, la Mesa de Contractació, proposarà a l'òrgan de contractació motivadament l'admissió de l'oferta o la seva exclusió d’acord amb el procediment establert en l'art. 149 de la Llei 9/2017, de 8 de novembre, de Contractes del Sector Públic, per la qual es transposen a l'ordenament jurídic espanyol les Directives del Parlament Europeu i del Consell 2014/23/UE i 2014/24/UE, de 26 de febrer de 2014. 
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