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VALORACIO CRITERIS AUTOMATICS | VALORACIO FINAL DE L’EXPEDIENT
DEL SERVEI DE VENDA DEL MARXANDATGE EN EL PALAU SANT JORDI, SANT
JORDI CLUB,ESTADI OLIMPIC DE MONTJUIC LLUIS COMPANYS | ESPLANADA

DE L’ANELLA OLIMPICA

PROCEDIMENT OBERT
NUM. D’EXPEDIENT: 2025A00062AC

. Objecte de la prestacio

L’'objecte de la present licitacid correspon al servei de venda dels productes de
marxandatge de les produccions en gira (concerts i altres esdeveniments) als
espectadors per una agéncia de marxandatge (I'adjudicataria) a les instal.lacions de
'Anella Olimpica (Palau Sant Jordi, Sant Jordi Club i I'Estadi Olimpic Lluis Companys,
Esplanada Olimpica). Aquest servei fa referéncia a tots aquells productes, drets i
serveis, inclos el licensing, que gestioni I'agencia de marxandatge referida a I'activitat
de BSM que es detalla en el plec técnic, per qualsevol sistema de venda o distribucio.

El servei durant els concerts o altres esdeveniments de tipus esporadic s’entendra,
tant durant I'obertura de portes, com el servei d’aquells actes que requereixin venda a
priori 0 a posteriori.

L’empresa adjudicataria també ha de garantir el servei de venda a la botiga fixe de la
Porta Maraté als visitants de I'Estadi Olimpic Lluis Companys durant I'horari d’obertura
de la instal-laci6. El producte a la venda consistira en objectes de regal relacionats
amb Barcelona propietat de I'adjudicatari, prévia supervisié del BSM.

Funcionament de la relacié entre la propietaria del marxandatge de gira, 'agéncia de
marxandatge i BSM

La propietaria del marxandatge de la gira dels concerts o espectacles lliura els articles
préviament pactats amb 'agéncia. L’agéncia fara el servei de venda d’aquest producte
a canvi d’'un % pactat sobre les vendes (fee) en concepte de venda i gestio. Els articles
no venuts es retornen a la propietaria del marxandatge de la gira.

BSM rebra un percentatge (objecte de la licitacid) d’aquesta fee (import net de
'agéncia de marxandatge un cop lliure dimpostos) pactat per l'agéncia de
marxandatge i la propietaria del marxandatge.

Funcionament de la relacié entre 'agéncia de marxandatge i BSM en la botiga fixe de
I'Estadi Olimpic Lluis Companys
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L’agéncia de marxandatge (I'adjudicataria) haura de comprar producte (objectes de
regal) per la venda i donar servei a la botiga de Porta Mataré a I'Estadi Olimpic. BSM
rebra un percentatge dels ingressos nets generats en aquestes vendes (objecte de la
licitacio).

Abast de I'objecte del contracte i condicions del servei

En particular, I'objecte del contracte consisteix en donar servei en els punts de venda
fixos i mobils situats al Palau Sant Jordi, Sant Jordi Club, Estadi Olimpic de Montjuic
Lluis Companys i Esplanada de I'Anella Olimpica i destinats a la venda de productes
de marxandatge.

L’execuciod del contracte es dura a terme en els punts de venda que s’identifiquen en
plec técnic i que son els seglents:

- Palau de Sant Jordi, 2 botigues fixes a la 4a planta (Est i Oest)

- Estadi Olimpic de Montjuic, 1 botiga fixes al costat porta Maratd.

- Palau Sant Jordi, 2 punts de venda mobils. (Esplanada)

- Punts de venda mobils/carpes creats amb flightcases que sén necessaris per
donar i reforgar servei al Sant Jordi Club, a I'Estadi Olimpic de Montjuic i al
Palau Sant Jordi i Esplanada.

[l. Criteris aplicables

Oferta economica: fins a 70 punts

a) Augment de I'aportacié economica fixe a compte dels ingressos per a BSM.
Import minim 170.000.-€ (CENT SETANTA MIL EUROS). Fins a 10 punts

Es donara la maxima puntuacié a la millor oferta

Ponderats de la segiient manera:

I
Pi - Pmax X (Dm.:‘_)

On:

Di = Import Oferta

Dmax = Import Oferta maxima
Pi = Puntuaci¢ final

Pmax = Puntuacié maxima

b) Percentatge sobre els ingressos nets de 'agéncia de marxandatge en la
venda de productes en gira dels concerts i altres esdeveniments (un % fee
pactat entre la propietaria del marxandatge en gira i l'agéncia de
marxandatge un cop descomptats els impostos). Minim del 33% de la
recaptacié neta de I'adjudicatari (de la fee). Fins a 45 punts.
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I
P‘1' - Pmem X (Dm_:\:)

On:

Di = % de I'Oferta

Dmax = % de I’ Oferta maxima
Pi = Puntuaci6 final

Pmax = Puntuacié maxima

Percentatge sobre la recaptacié neta a satisfer per les vendes a la botiga
fixe a la instal-lacié o altres tipus de venda per altres canals no fruit de
productes en gira: minim 17% de la recaptacié neta de I'adjudicatari. Fins a
10 punts.

I,
P1 - PT“a:‘. x (Dﬂl.:‘-')

On:

Di = % de I'Oferta

Dmax = % de I’ Oferta maxima
Pi = Puntuaci6 final

Pmax = Puntuacié maxima

I1l. Analisi de les ofertes

S’han presentat les seguents empreses:

- Merchandaising on Stage (On Stage) — NIF: B81866261
- Global Solutions (M2) — NIF: B66350471

a)

b)

Augment de I'aportacié econodmica fixe a compte dels ingressos per a BSM.
Import minim 170.000.-€ (CENT SETANTA MIL EUROS). Fins a 10 punts

On Stage 207.000,00 € 9,9
Global Solutions (M2)  210.000,00 € 10

Percentatge sobre els ingressos nets de I'agéncia de marxandatge en la
venda de productes en gira dels concerts i altres esdeveniments (un % fee
pactat entre la propietaria del marxandatge en gira i l'agéncia de
marxandatge un cop descomptats els impostos). Minim del 33% de la
recaptacio neta de I'adjudicatari (de la fee). Fins a 45 punts.
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On Stage 40% 45
Global Solutions (M2) 40% 45

c) Percentatge sobre la recaptacié neta a satisfer per les vendes a la botiga
fixe a la instal-lacié o altres tipus de venda per altres canals no fruit de
productes en gira: minim 17% de la recaptacio neta de I'adjudicatari. Fins a

10 punts.
On Stage 19% 7,6
Global Solutions (M2) 25% 10

IV. Resum de puntuacions obtingudes:

On Stage 62,5 26,0 88,5
Global Solutions (M2) 65 27,5 92,5

D’acord amb les dades extretes del quadre de I'apartat anterior, resulta amb la maxima
puntuacié total de 92,5 punts 'empresa Global Solutions amb un percentatge de 40%
sobre els ingressos nets de I'agéncia de marxandatge en la venda de productes en
gira dels concerts i altres esdeveniments, un percentatge del 25% sobre la recaptacio
neta a satisfer per les vendes a la botiga fixe a la instal-lacié o altres tipus de venda no
fruit de productes en gira i un minim garantit de 210.000 euros (un 23,5% per sobre del
valor minim).

Global Solutions es proposa com adjudicataria d’aquesta licitacio.

V. Causes d’exclusio derivades de I’avaluacio

Segons s’indica al Plec de clausules particulars, les propostes d’aquells licitadors que
incorrin en algun dels seguents suposits, seran exclosos del present procediment:
e Quan el/s preu/s ofert/s pells licitador/s superi/n el/s preu/s maxim/s establert/s.
e Quan l'objecte de la valoracié no compleix els requeriments minims establerts
en el Plec de prescripcions técniques (PPT).

Pagina 4 de 5



L

W Ajuntament
£ .
L@ de Barcelona

e La inexactitud, la falsedat, incompliment o 'omissié de qualsevol de les dades i
manifestacions que s’incorporin a les declaracions responsables.

No hi ha cap empresa exclosa de la present licitacio.

Barcelona,

Gemma Ferras
Cap d’Unitat marketing, comercial i atencio al client.
Barcelona de Serveis Municipals
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