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ACTA DE VALORACIO DE LA JUSTIFICACIO DE LA VIABILITAT ECONOMICA DE LES
OFERTES PRESENTADES PER ISERN PATENTES Y MARCAS B. S.L; UNGRIA
PATENTES Y MARCAS, A.A; CLARKE, MODET Y CIA.,S.L | DE PROPOSTA DE
CLASSIFICACIO | ADJUDICACIO PER A L’ACORD MARC PER A L’HOMOLOGACIO DE
PROVEIDORS PER A LA PRESTACIO DEL SERVEI DE GESTIO DEL REGISTRE |
MANTENIMENT DE PATENTS | ALTRES DRETS DE LA PROPIETAT INDUSTRIAL O
INTEL-LECTUAL FINANCAT AMB ELS FONS NEXT GENERATION EU.

Expedient AM-1124-15

A Barcelona, el dia 19 de marg 2025, a les 12:15 hores, es constitueix la Mesa de
Contractacié amb els segilients assistents:

President: Dr. Tiago Oliveira, Senior Business Development Manager.

Vocal: Maryline Malfroy, Purchasing Contracts Officer.
Vocal: Bibiana Cervello, Head of Legal Services.
Vocal: Marta Aguera, Head of Finance and Purchasing.

Secretari: Bernat Martin, Public Procurement Coordinator.

Desenvolupament de la sessio6:

Previ.- Conforme s’establi a ’acta del 3 de mar¢ de 2025, d’obertura de les ofertes
avaluables mitjancant formules matematiques o criteris automatics (Sobre B), a
Uexpositiu Cinque, les seglients empreses es van trobar incurses en presumpcio
d’anormalitat:

e ISERN PATENTES Y MARCAS B, S.L.
e UNGRIA PATENTES Y MARCAS, S.A.
e Clarke, Modet y Cia., S.L

A aquests efectes, se’ls va requerir en data 7 de mar¢ de 2025, la justificacio de la
viabilitat de Uoferta, desglossant raonadament i detalladament els preus ofertats;
finalitzant el termini per la presentacié en data 17 de mar¢ de 2025.

Primer.- L’objecte de la present sessio és la descarrega i l’obertura de la documentacio
justificativa recepcionada mitjancant ’eina de Licitacio electronica (eLicita) de la
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Plataforma de Contractacid, de les tres empreses requerides; per procedir a la valoracio
de la viabilitat de la seva oferta economica, aixi com la proposta de classificacio d’ofertes
i proposta d’adjudicacié per a |’organ de contractacio.

Segon.- Un cop rebudes les justificacions per part de les empreses, es procedeix a l’analisi
de les mateixes; de manera individual, tenint en compte que la LCSP i la doctrina no
parteixen de que el licitador hagi de justificar exhaustivament l'oferta que presenti valors
desproporcionats, sind6 d'argumentar d'una manera convincent que loferta és viable,
permetent a l'organ de contractacio arribar a la conviccié de qué la mateixa es pot complir
(Resolucions 488/2015, de 22 de maig de 2015 i 683/2014, de 17 de setembre de 2014). A
més a més, la justificacié ha de ser més gran a major desproporcio. Es pronuncia el TACRC,
entre d’altres, a les seves Resolucions 541/2014, d’11 de juliol de 2014, 1005/15, de 30
d’octubre de 2015; i 433/2014, de 30 de maig de 2014, en sostenir, en totes elles, que:

“(...) no se trata de justificar exhaustivamente la oferta desproporcionada, sino
de proveer de argumentos que permitan al 6rgano de contratacion llegar a la
conviccion de que se puede llevar a cabo; obviamente, tales argumentos o
justificaciones deberdn ser mds profundos cuanto mayor sea la desproporcion de
la oferta” (el subratllat és nostre).

A. ISERN PATENTES Y MARCAS B, S.L.

Segons consta a la documentacido aportada, amb nUmero de registre d’entrada
9020/11418/2025, ’empresa posa de manifest que els preus oferts s’ajusten i son
correctes en relacio a les seves tarifes habituals i a la politica de mercat, i que la
configuracio de ’oferta compleix amb tots els requisits establerts al Plec de Prescripcions
Tecniques.

ISERN PATENTES Y MARCAS B, S.L. ha desglossat la justificacio de les condicions de |’oferta
en diversos punts que s’han analitzat individualment i posteriorment en conjunt, conforme
s’exposara seguidament:

En primer lloc, i segons consta en la documentacio aportada, l’empresa licitadora
argumenta que U’estalvi calculat a la valoracié economica s’ha obtingut a partir dels
despeses/hora dels diferents perfils que intervenen per la prestacio dels serveis,
degudament justificada [’aplicacié dels Convenis corresponents (indicant i especificant
tant els Convenis aplicables, aixi com la contemplacio dels conceptes retribuits bruts,
juntament amb la cotitzacio a la Seguretat Social sobre el sou brut, la partida de Seguretat
Social corresponent, i les condicions de treball establertes segons conveni (nUm. hores,
per exemple) o les despeses habituals de treball; per obtenir aquestes despeses/hora
aportades a la documentacio.
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Addicionalment, s’ofereix un desglossament de totes les aproximacions d’hores de
dedicacio i dels perfils interventors en cada possible fase o servei inclos dins de |’Acord
Marc, mitjancant una justificacio detallada i directament relacionada amb el concepte;
incloent-hi nivells de dificultat, nivells d’integracio informatica/automatica de cada
procés o nivells de simplificacié de procesos inclosos en els conceptes de prestacio.

En segon lloc, emfatitza l’ajust de preus possible degut a solucions tecniques aplicades
mitjancant: d’una banda, |’optimitzacio de tasques comunes (cerca, revisions d’acords de
confidencialitat, signatura de poders, plantilles, signatures electroniques), i d’altra
banda, ’abaratiment de costos degut a la dinamica i competéncia del mercat de bases de
dades, en aquest cas, tant de propietat intel-lectual i jurisprudencia, com d’altres.
Incideixen en que el procés de digitalitzacio i comunicacions telematiques que minimitzen
la intervencié humana, sumen a aquest possible ajust de preus per abaratiment de
despeses que es puguin generar a ’empresa.

Seguint la mateixa linia, ISERN exposa les condicions favorables amb les que la propia
licitadora compta que ajuden a mantenir ’ajust i abaratiment de costos. D’entre
aquestes, es troba ’existencia d’inversions previes d’eines informatiques propies (sense
subscripcido o canons) o externes que permeten reduccié de costos (en reduccié de
desplacaments, en reducci6 de costos de seguiment d’expedients i en reduccio
d’intervencié de professionals per processos automatitzats o simplificats). A tenir en
compte, ’empresa declara la seguretat de comunicacions com a prioritat en els casos
d’eines informatiques, tenint mecanismes especifics al seu servei (especificats en la
documentacié aportada).

Aixi mateix, ’empresa fa emfasi en que aquesta inversid previa en tecnologia, es veu
complimentada per U'inversio en els seus professionals, no només a nivell de politiques de
proteccio del treball molt detallades, que permeten la retencié de professionals amb
molta experiéncia i coneixement, sind també en politiques de contractacié activa i
professionalitzacid. S’especifiquen plans d’anti-assetjament, d’igualtat, de foment de
conciliacié i de compromis amb el mediambient (certificacio ISO especificada) i amb la
millora de condicions socials (incloent-hi col-laboracions amb altres entitats detallades).

Per Gltim, s’especifica explicitament que la prestacio d’aquest servei és possible d’oferir
i dur a lloc gracies a totes les condicions i especificacions detallades amb anterioritat.

D’acord amb ’anterior, es considera que I’empresa ISERN PATENTES Y MARCAS B, S.L. ha
justificat suficientment la viabilitat de la seva oferta i, per tant, la Mesa de Contractacio
considera que pot executar el servei segons les circumstancies habituals de mercat i
donant compliment a les condicions i requeriments previstos a la documentacio
contractual.
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B. UNGRIA PATENTES Y MARCAS, S.A.

Segons consta a la documentacido aportada, amb nUmero de registre d’entrada
9020/11885/2025, ’empresa expressa que l’oferta presentada és viable, sostenible i
alineada amb els costos del sector, essent el desglossament de ’oferta i la justificacid
dels preus ofertats, conforme s’exposara seguidament:

En primer lloc, en relacio amb el desglossament de l’oferta, UNGRIA PATENTES Y MARCAS,
S.A., facilita els costos unitaris segons perfil. A més, planteja que, en altres acords marcs
vigents, s’han presentat amb les mateixes tarifes; i que aquestes tarifes es basen en
criteris d’eficiencia operativa, costos optimitzats d’estructura i experiéncies previes.

En segon lloc, en relacié amb els factors de justificacio del preu ofertat, s’expressa que
es realitza un esfor¢ economic conscient motivat per U’expectativa d’oportunitat de
col-laboracio a llarg termini amb Uentitat. D’altra banda, enumeren els factors que
permeten el manteniment dels preus ofertats:

En relacié6 amb Uoptimitzacié de tasques i eficiéncia operativa, s’indica que aixo és
possible degut ’alta rotacio de clients i projectes i [’automatitzacié6 de processos. En
relaci6 amb la digitalitzacio i millora en la gestio interna, s’indica que UNGRIA ha
desenvolupat una plataforma informatica propia que automatitza els processos (com s’ha
avancat anteriorment), i s’incideix en el fet que la digitalitzacié de la documentacié
permet Ueliminacié de despeses, la millora de tracabilitat i la seguretat de les
comunicacions. Reincidint en anterior punt, indiquen que la inversio en sistemes de
gestio avancada permet la reduccié de costos.

En relacié amb la infraestructura optimitzada de la licitadora, s’indica que la mateixa
permet assumir més projectes sense repercussio en despeses operatives, indicant
Uexistéencia d’11 oficines a Espanya. D’altra banda, en relacio amb la xarxa de
col-laboracio estrategica i l’economia d’escala, s’exposa que UNGRIA compta amb
aliances estratégiques amb proveidors i que la seva xarxa de col-laboracio els permet la
gestid de grans volums de treball, amb millors condicions, reduint costos indirectes.

Per ultim, s’afirma U’experiéncia i especialitzacio tant de U’equip com d’experiéncia
practica en contractes anteriors similars, i es fa @mfasi en un dels punts anteriors, sobre
la xarxa internacional consolidada amb la que compta la licitadora; ja que tenen oficines
a U'estranger (USA, Argentina, Brasil i Méxic), que confirmen els permet operar a nivell
global sense augmentar costos i amb millor eficiencia.

D’acord amb ’anterior, es considera que ’empresa UNGRIA PATENTES Y MARCAS, S.A., ha

justificat suficientment la viabilitat de la seva oferta i, per tant, la Mesa de Contractacio
considera que pot executar el servei segons les circumstancies habituals de mercat i
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donant compliment a les condicions i requeriments previstos a la documentacio
contractual.

C. Clarke, Modet y Cia, S.L.

Segons consta a la documentacido aportada, amb nuUmero de registre d’entrada
9020/11334/2025, la licitadora afirma, per una banda, que els preus ofertats no suposen
un perjudici per ’empresa ni una execucio deficient o insatisfactoria, donat que els preus
ofertats no son exclusivament determinats per la importancia del present procediment i
possible contracte (a efectes de creixement de clients), sin6 sobretot, son determinats en
base a un analisi de rendibilitat basat en un calcul pormenoritzat de tots els costos de
cada servei possible objecte de prestacié del present contracte. D’altra banda, exposa
que U’experiéncia (144 anys al sector), les dimensions de ’empresa (52 administratius
d’expedient, 40 técnics i advocats, i 169 professionals dedicats exclusivament a ’area que
afecta el present contracte), i la flexibilitat de tarifacio pel tipus de sector (propietat
industrial, on no hi ha preus massa estipulats) i pel tipus de contracte (serveis
professionals); permeten ajustar més els marges i els preus ofertats.

CLARKEMODET detalla i desglossa tot l’anteriorment descrit, en els segients punts: el
benefici empresarial i rendibilitat per ’empresa dels preus ofertats, el benchmarking, la
gestid eficient, i el compliment d’obligacions legals.

En primer lloc, en relacio amb el benefici empresarial de la licitadora, ’empresa facilita
un exemple de les formules i ’analisi de rendibilitat fet servir pel calcul de les ofertes
actuals, que no es reprodueixen en la present valoraciod per considerar-se confidencials; i
confirmen que no només es supera el 20% de rendibilitat (marge minim auto-imposat per
’empresa), sind que es troba en un 23%, i en alguns conceptes el marge es multiplica el
doble o el triple. Addicionalment, com a suport dels anteriors punts, es presenten els
calculs especifics per als dos perfils d’actuacio en el present contracte; incloent-hi el
desglossament unitari del percentatge de marge i benefici en cada cas. Per ultim, es
detalla que les traduccions les tenen centralitzades a una de les seves oficines, detallant
els preus en especific, i permeten no subcontractar o externalitzar el servei.

En segon lloc, en relacié amb el benchmarking (procés o sistemes d’analisi comparatiu de
la competéncia), CLARKEMODET enumera que han pogut anar modulant les ofertes i les
propostes d’aquest tipus de contractes segons el mercat actual, gracies a informacio que
han obtingut d’altres procediments de licitaci6 o concursos dels darrers anys (2022 a
2024), especificant les institucions responsables dels procediments. Addicionalment,
aporten detalls d’una d’aquestes ofertes que van realitzar en un d’aquests altres
processos, per a un servei en especific (informe de patentabilitat); per a que es pugui
apreciar l’ajustament dels preus i la informaci6 obtinguda dels preus ofertats en el mercat
actual.
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En tercer lloc, en relacié amb la gestio eficient, la licitadora detalla els mecanismes, els
softwares (que no es reprodueixen pero si es detallen) i els programes d’eines de gestio
de drets de propietat intel-lectual i d’automatitzacido d’expedients i treballs; que
permeten la simplificacio i la millora dels processos. Addicionalment, compten amb eines
homogeneitzades a totes les oficines, d’imputacié d’hores pel control de la productivitat,
per l’accés online dels expedientes i pel control de la qualitat dels serveis (emissio
automatica d’avisos, control de dates, agrupacié de dades i de clients, garantitzacio de
compliment de terminis legals o de compliment, control de la documentacio...); que
optimitzen el temps dels professionals i per tant el cost final de les tasques es redueix.
Per Ultim, detallen que no només tenen bases de dades propies, sind que detallen unes 5
bases de dades externes (s’especifiquen a la documentacio pero no es reprodueixen a la
present valoracio) que tenen a disposicié per a dur a terme el compliment dels serveis
necessaris; i que moltes, al ser de caracter infraestructural (de subscripcio fixa, sense
dependre del resultat del present procediment de contractacio, d’Us per a tots els serveis
que presten a tots els seus clients), no incorren en un augment de costos.

La licitadora declara complir amb totes les obligacions laborals, mediambientals, fiscals i
en materia de dret de la competéncia, que li pertoquen.

Finalment, CLARKEMODET detalla un exemple del que suposaria la renovacié d’una marca
espanyola; i la compara amb la proposta d’horaris que s’ha realitzat en el present
procediment. Addicionalment, especifica el total de previsio d’ingressos anuals i el
benefici final aproximat calculat segons tot allo justificat anteriorment.

D’acord amb ’anterior, es considera que ’empresa Clarke, Modet y Cia, S.L., ha justificat
suficientment la viabilitat de la seva oferta i, per tant, la Mesa de Contractacio considera
que pot executar el servei segons les circumstancies habituals de mercat i donant
compliment a les condicions i requeriments previstos a la documentacié contractual.

Tercer.- Constatat ’anterior i, sens perjudici que l’0rgan de contractacié accepti la
proposta acordada per aquesta Mesa de contractacio respecte |’acceptacio de les
justificacions presentades per les tres empreses requerides, es procedeix a continuacio a
classificar les ofertes presentades. En aquest sentit, cal posar de manifest que [’aplicacié
de les formules a les ofertes presentades pels licitadors, dona les segiients puntuacions
en cadascun dels criteris:
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Mill
. Millora reduccié Millora ! .o‘ra-
Preu unitari 100 Preu/hora ) L., experiéncia
.. . del lliurament | subscripcié base .
maxim paraules maxims 3 addicional dels
dels serveis de dades .
Empreses presentades perfils
ISERN PATENTES Y MARCAS B SL 16,57 13,19 17,00 20,00 10,00 20,00
HERRERO & ASOCIADOS, S.L 10,88 13,75 10,79 20,00 10,00 20,00
Manuel lllescas y Asociados, S.L.U. 12,78 12,63 8,00 20,00 5,00 20,00
HOFFMANN EITLE, S.L.U. 10,29 11,23 8,64 20,00 10,00 20,00
UNGRIA PATENTES Y MARCAS, S.A. 16,11 12,91 14,79 20,00 10,00 20,00
PONS IP, S.A. 15,75 12,63 10,50 10,00 10,00 20,00
ZBM PATENTS SL 12,87 14,60 9,21 20,00 10,00 20,00
Clarke, Modet y Cia., S. 17,00 12,00 9,77 20,00 10,00 20,00
BALDER IP LAW S.L. 11,45 12,63 9,50 20,00 10,00 20,00
ABG Intellectual Property Law, S.L. 10,12 11,51 7,07 0,00 10,00 20,00
SEPROTEC, TRADUCCIO | INTERPRETACIO, S.L.U. 10,34 16,00 10,79 10,00 10,00 20,00

D’acord amb [’anterior, la puntuacio total és la segiient:

Oferta economica Altres criteris automatics | Puntuaci6 total criteris
Empreses presentades R R "
(max. 50 punts) (max. 50 punts) automatics

ISERN PATENTES Y MARCAS B SL 46,76 50,00 96,76
HERRERO & ASOCIADOS, S.L 35,42 50,00 85,42
Manuel lllescas y Asociados, S.L.U. 33,41 45,00 78,41
HOFFMANN EITLE, S.L.U. 30,16 50,00 80,16
UNGRIA PATENTES Y MARCAS, S.A. 43,81 50,00 93,81
PONS IP, S.A. 38,88 40,00 78,88
ZBM PATENTS SL 36,68 50,00 86,68
Clarke, Modet y Cia., S. 38,77 50,00 88,77
BALDER IP LAW S.L. 33,58 50,00 83,58
ABG Intellectual Property Law, S.L. 28,70 30,00 58,70
SEPROTEC, TRADUCCIO | INTERPRETACIO, S.L.U. 37,12 50,00 87,12

En conseqliéncia, els licitadors queden classificats de la seglient manera:

ZBM PATENTS, SL
HERRERO & ASOCIADIOS,
BALDER IP LAW, SL
HOFFMAN EITLE, SLU
PONS IP, SA

0O NONUT AN WN=

©

SL

ISERN PATENTES Y MARCAS B, SL
UNGRIA PATENTES Y MARCAS, SA
CLARKE, MODET Y CiA, SL
SEPROTEC, TRADUCCIO | INTERPRETACIO, SLU

10. MANUEL ILLESCAS Y ASOCIADOS, SLU
11. ABG INTELLECTUAL PROPERTY LAW, SL

D’acord amb [’anterior, la Mesa de Contractacio adopta els segiients:
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ACORDS

Primer.- Proposar a l’0rgan de contractacio |’acceptacio de la justificacié presentada per
ISERN PATENTES Y MARCAS B, S.L., UNGRIA PATENTES Y MARCAS, S.A. i Clarke, Modet y
Cia, S.L.; i considerar la seva oferta viable economicament.

Segon.- Proposar a ’0rgan de contractacid la classificacio les ofertes que a continuacio
s’indica, d’acord amb les valoracions anteriorment exposades:

ISERN PATENTES Y MARCAS B, SL
UNGRIA PATENTES Y MARCAS, SA

CLARKE, MODET Y CiA, SL

SEPROTEC, TRADUCCIO | INTERPRETACIO, SLU
ZBM PATENTS, SL

HERRERO & ASOCIADIOS, SL

BALDER IP LAW, SL

HOFFMAN EITLE, SLU

9. PONS IP, SA

10. MANUEL ILLESCAS Y ASOCIADOS, SLU

11. ABG INTELLECTUAL PROPERTY LAW, SL

0O NONUT A WN=

Tercer.- Proposar a l’organ de contractacié ’homologacio dels licitadors anterior en el
present acord marc.

Sense més questions a tractar, a les 13:15 hores, s’aixeca la sessio de la Mesa de
Contractacio.

|, per deixar-ne constancia, s’estén aquesta acta, a la data i lloc assenyalats a
’encapcalament, de la qual cosa el secretari que subscriu en dona fe.

Dr. Tiago Oliveira Bernat Martin
President Secretari
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