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PLEC DE PRESCRIPCIONS TÈCNIQUES 

 
CODI EXPEDIENT: 2024101AM 

TÍTOL: ACORD MARD PER A LA HOMOLOGACIÓ DE DE PROVEÏDORS SERVEIS DE 

CONSULTORIA ESPECIALITZADA EN L’ÀMBIT DE LA PROPIETAT INDUSTRIAL, LA 

INNOVACIÓ I L’EMPRENEDORIA 

 

1. OBJECTE DE LA CONTRACTACIÓ 

 
L’objecte del present contracte és la homologació de proveïdors especialitzats en serveis de 

consultoria en l’àmbit de la propietat industrial, la innovació i l’emprenedoria per a l’IRTA. La creixent 

competitivitat en la recerca i la innovació requereix mecanismes eficients per garantir la 

transferència de coneixement i la valorització dels resultats de la investigació. Aquest contracte 

permetrà donar resposta a necessitats estratègiques clau, com ara: 

 

- Donar suport als investigadors en la valorització dels resultats de la seva recerca. 

- Potenciar la creació d’spin-offs i noves iniciatives empresarials basades en tecnologia. 

- Atraure inversors i col·laboradors mitjançant informes especialitzats i esdeveniments de 

qualitat. 

- Facilitar la transferència de tecnologia i la seva explotació comercial, assegurant que els 

resultats de la recerca arribin al mercat de manera efectiva. 

 

2. ANTECEDENTS I ÀMBIT D’ACTUACIÓ DE L’IRTA 

 
L’IRTA necessita contractar serveis externs en àrees com l’assessorament estratègic, els estudis 

de mercat, el suport legal i tècnic, entre altres, amb l’objectiu de maximitzar l’impacte econòmic i 

social de les seves innovacions. 

Atès que l’IRTA no disposa de personal intern amb la formació i experiència necessària en aquestes 

àrees, es fa imprescindible aquesta contractació per garantir l’eficàcia, eficiència, transparència i 

igualtat de tracte en la gestió de recursos públics. 

Aquest acord marc dotarà l’IRTA de les competències necessàries per madurar tecnologies, know-

how, resultats de recerca i noves varietats vegetals, reforçant la seva capacitat de transferència 

tecnològica i competitivitat en el sector agroalimentari i mediambiental. 
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3. ABAST DEL SERVEI OBJECTE DEL CONTRACTE 

 
Cada vegada que sorgeixi la necessitat de contractació d’un servei inclòs en les especificacions 

d’aquest Acord Marc (veure especificacions en el PPT), el servei especialitzat de l’IRTA en definirà 

les característiques tècniques, que hauran d’incloure com a mínim els següents paràmetres per a 

la petició de les ofertes econòmiques corresponents als proveïdors homologats: 

 

- Formulació de projectes en convocatòries d’innovació:  

o Assessoria personalitzada per a la formulació de projectes d'innovació, per 

presentar-los en diferents convocatòries públiques de finançament tant a nivell 

nacional com europeu. 

- Assessorament especialitzat per a la constitució d’una spin-off:  

o Serveis destinats a orientar i donar suport a la creació de noves empreses 

(spin-offs) basades en resultats de recerca. Aquest assessorament inclou 

aspectes legals, fiscals i administratius, així com la definició d’estructures de 

propietat, models de negoci i estratègies de creixement. 

- Ajuts « última milla » - Pla Go To Market i primera venda (TRL alts): 

o Acompanyament per a tecnologies amb nivells de maduresa tecnològica (TRL) 

avançats, que inclou l’elaboració d’un pla per portar la tecnologia al mercat, 

identificant les accions necessàries per arribar als primers clients o aconseguir 

les primeres vendes. 

- Suport a la negociació de llicències d’explotació de tecnologies pròpies:  

o Serveis d’assistència en el procés de negociació amb tercers interessats en 

adquirir drets d’ús o explotació d’una tecnologia protegida. Aquest suport inclou 

l’elaboració de contractes, l’establiment de condicions econòmiques (com 

royalties) i la gestió d’acords de confidencialitat. 

- Informe de regulatòria:  

o Elaboració d’informes que analitzen els requisits legals i normatius necessaris 

per introduir una tecnologia o producte al mercat, incloent-hi certificacions, 

aprovacions d’organismes reguladors i normativa específica del sector. 

- Informe Freedom to operate (FTO):  

o Anàlisi exhaustiva per determinar si una tecnologia o producte pot ser 

comercialitzat sense infringir drets de propietat intel·lectual de tercers. 

L’informe FTO identifica patents actives i avalua el risc de conflictes legals. 

- Validació d’interès comercial:  

o Serveis enfocats a confirmar l’existència d’un interès real del mercat per a la 

tecnologia o producte en qüestió. Aquest procés pot incloure entrevistes amb 
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potencials clients, empreses o inversors i l’elaboració d’informes amb resultats 

quantitatius i qualitatius. 

- Anàlisi i valorització de mercat:  

o Estudis detallats per determinar la mida del mercat, les tendències, els 

competidors i les oportunitats per a una tecnologia o producte concret. Inclou 

l’avaluació de possibles ingressos i retorn d’inversió. 

- Mapatge de clientes potencials:  

o Identificació i catalogació d’empreses, institucions o organitzacions que podrien 

estar interessades en la tecnologia o producte. Inclou la segmentació per 

sectors, ubicació geogràfica i necessitats específiques.  

- Estudis de mercat:  

o Elaboració d’informes que proporcionen una visió completa del mercat 

d’interès, incloent-hi el comportament dels consumidors, els actors principals, 

les barreres d’entrada i les oportunitats per posicionar la tecnologia o producte.  

- Preparació del pla de negoci:  

o Desenvolupament d’un document estratègic que defineix els objectius, les 

accions i els recursos necessaris per portar la tecnologia o producte al mercat, 

incloent-hi projeccions financeres, plans d’operacions i estratègies de 

màrqueting. 

- Full de ruta (preparació) per arribar al mercat:  

o Creació d’un pla estructurat que descrigui els passos concrets que cal seguir 

per portar una tecnologia o producte des de la fase de desenvolupament fins a 

la comercialització. Inclou fites, terminis i recursos necessaris. 

- Fòrum B2B (organització de fòrum/a B2B):  

o Disseny i execució de trobades empresarials que faciliten el contacte directe 

entre investigadors, empreses i inversors. Els fòrums B2B són espais per 

fomentar la col·laboració, explorar oportunitats comercials i establir acords de 

valor compartit. 
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Signat pel responsable del contracte,  
 

Signat: 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 


