
 

1 
 

Procediment Obert “VENDA” 
 
Ref./Exp.: 18/2024 
 
INFORME SOBRE LA NECESSITAT D’ESTABLIR UN ACORD MARC PER A LA VENDA DE FERRALLA DE 
PROCÉS. 
 
 
Nom del procediment: Acord marc per a la venda de ferralla de procés 
 
Descripció: Es consideren contractes de subministrament tal i com preveu l’article 16 LCSP aquells 
l’objecte dels quals són l’adquisició, l’arrendament financer o l’arrendament, amb o sense opció de 
compra, de productes o bens mobles.  
 
En aquest cas concret estem davant de la venda de ferralla de procés.  
 
Procediment Obert Sarha: 
 
Al ser un procediment OBERT SARHA tot empresari interessat pot presentar una proposició, i queda 
exclosa tota la negociació dels termes del contracte amb els licitadors. 
 
Àmbit geogràfic: Tarragona 
 
Òrgan competent: Consell d’Administració 
 
Normativa:  
 
- Llei 9/2017, de 8 de novembre, de contractes del Sector Públic, per la que es transposen a 

l'ordenament jurídic espanyol les Directives del Parlament Europeu i del Consell 2014/23/UE i 
2014/24/UE, de 26 de febrer de 2014 

- Decret Llei 3/2016, de 31 de maig, de mesures urgents en matèria de contractació pública  
- Reial Decret 1098/2001, de 12 d’octubre, pel qual s’aprova el Reglament general de la Llei de 

contractes de les administracions públiques, en tot allò que no estigui derogat per la LCSP 
- Reial Decret 817/2009, de 8 de maig, pel qual es desplega parcialment la Llei 30/2007, de 30 

d'octubre, de contractes del Sector Públic. 
- Llei 39/2015, d'1 d'octubre, de procediment administratiu comú de les Administracions 

Públiques 
 

Identificació del responsable: Carlos Tomé, Cap d’explotació de SIRUSA 
 
 
1. OBJECTE 
 
És objecte del present informe la necessitat de la contractació promoguda pel cap d’explotació de la 
Planta de l’ens contractant, Servei d’Incineració dels Residus Urbans, S.A. (SIRUSA), per a establir un 
acord marc, amb diverses empreses per a la venda de ferralla del procés de la planta de SIRUSA. 
 
La periodicitat del subministrament serà segons les peticions de SIRUSA derivades de les necessitats 
de venda per part de SIRUSA. 
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L’objecte del contracte pretén poder disposar de diverses empreses que compleixin els requisits de 
capacitat i solvència, per adquirir la ferralla i formalitzar possibles contractacions derivades segons les 
necessitats de l’empresa SIRUSA. 
 
 
Les característiques tècniques d’aquest acord marc, es determinen en el Plec de prescripcions 
tècniques particulars que regeix aquesta contractació i en la petició de pressupost. 
 
Es tracta d’una ferralla amb un màxim d’un 5% aproximadament d'impropis adherits, anomenada 
“chapajo”, segons terminologia del sector. 
 
 
CPV: 14630000-6 
 
Divisió en lots:  
 

No,  
 
Tal i com es preveu a l’article 99.3 LCSP, en aquest cas concret la naturalesa i objecte del contracte no 
permet la indicada divisió en lots, no té sentit de ser donat que la generació de la ferralla és el 
resultat d’un procés en continu.  
 
 
2. NECESSITAT I IDONEÏTAT DEL CONTRACTE 
 
Justificació de la necessitat i adequació de la contractació: 
 
Una planta incineradora de residus urbans és una instal·lació de funcionament contrastat. Un procés 
de valorització energètica on es genera una quantitat aproximada de ferralla de 3.000 tones anuals 
(250 tones mensuals) les quals precisen d’una gestió de valorització d’aquets producte/material.  
 
Justificació de la insuficiència de mitjans personals i materials: 
 
Per dur a terme aquesta licitació es precisa de subministrament de material que SIRUSA no disposa, 
per aquest motiu és necessari sol·licitar l’adquisició d’aquest subministrament a empreses externes. 
 
SIRUSA, no disposa dels mitjans per a la valorització d’aquest material i no és una funció principal de 
la instal·lació.   
 
 
3. DADES ECONÒMIQUES 
 
Valor estimat del contracte: 900.000 € exempt d’IVA. (Operació amb inversió subjecte passiu art. 84 ú 
2C de la Llei d’IVA).  
 
En relació al valor estimat del contracte els càlculs s’han realitzat tenint en compte la possible 
pròrroga d’un any, resultant el següent:  
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Concepte Import (IVA exclòs) 

 Pressupost de licitació (1 any) 450.000,00 € 

Pròrroga (1 any) 450.000,00 € 

Valor estimat del contracte: 900.000,00 € 
 

Pressupost base de licitació:  450.000 euros (IVA exempt) 

 
 
Revisió de preus:  
 

 No 
 
 
 
 
Existència de crèdit: NO APLICA 
 
 
4. PROCEDIMENT DE CONTRACTACIÓ 
 
Procediment:  

 Obert SARHA. 
 Obert no SARHA. 
 Obert Simplificat 
 Obert Simplificat sumari 

 
 
*Condicions especials d'execució del contracte:  
 
S’estipulen les següents condicions especials d’execució, que estan vinculades a l’objecte del 
contracte, que no es directament o indirectament discriminatòria, que és compatible amb el dret 
comunitari i que figura en l’anunci de licitació:  
 
Caràcter social: les empreses que formin part de l’acord marc han de respectar i complir el conveni 
laboral corresponent.   
 
Principis ètics i regles de conducta: Les empreses que formin part de l’acord marc  han d’adequar la 
seva activitat als principis ètics i a les regles de conducta establerts al codi ètic de SIRUSA, el qual es 
pot consultar en la pàgina web de SIRUSA en el següent enllaç: 
 
http://www.sirusa.es/documents/site/public_documentation/ES_ethical_code.pdf 
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Aquestes condicions especials estan establertes per l’art 202 LCSP.  
 
Durada: Un (1) any 
 
La durada del present al acord marc serà fins a exhaurir el pressupost de licitació del contracte 
aprovat i consignat o fins a exhaurir el termini de la durada, indicat. 
 
 
   
Prorrogable:  
 

 Si. Prorrogable a 1 any més 
 No  

 

 

Habilitació empresarial 

Els licitadors, per poder presentar-se al present procediment, hauran de complir amb el següent: 

-Les empreses hauran de presentar la corresponent autorització de gestor de residus o els acords 
corresponents amb gestors de residus d’ acord amb la normativa vigent. Codi de gestor autoritzat per 
a la gestió del residu CER 190.102.(propi o subcontractat) 
 
-Les empreses hauran de presentar la corresponent autorització de transport de residus o els acords 
corresponents amb transportistes de residus d’ acord amb la normativa vigent. Codi de transportista 
autoritzat pel residu CER 190.102 (propi o subcontractat) 
 
 
Criteris de solvència per a la selecció dels licitadors:  
 
Solvència econòmica i financera 
 
Criteri de selecció: Volum anual de negocis en l'àmbit a que es refereix el contracte, corresponent als 
tres últims anys (2021,2022 i 2023). 

Requisit d’admissió: Que el volum anual de negocis del licitador, referit a l’any de major volum de 
negoci dels tres últims exercicis conclosos, sigui com a mínim el 1.5 del VEC (Valor Estimat del 
Contracte) en termes anuals (675.000,00 €). 

Mitjà d’acreditació: una declaració responsable en la que es faci constar aquesta circumstància.  
 
 
Solvència tècnica 
 
Criteri de selecció: relació dels principals serveis de tractament i transport de característiques 
similars realitzats. 

Requisit d’admissió: A aquests efectes, els licitadors hauran d’haver executat, en els tres últims anys 
(2021, 2022 i 2023) serveis d’igual o similar naturalesa als que constitueixin l’objecte del contracte 
per un import anual acumulat, l’any de major execució, igual o superior 315.000 € (70% de l'anualitat 
mitjana del contracte). 
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Mitjà d’acreditació: Certificats expedits o visats per l’òrgan competent, quan el destinatari sigui una 
entitat del sector públic; quan el destinatari sigui un subjecte privat, mitjançant un certificat expedit 
per aquest o, a falta d’aquest certificat, mitjançant una declaració de l’empresari, acompanyada dels 
documents en poder seu que acreditin realització de la prestació; si s’escau, aquests certificats els ha 
de comunicar directament a l’òrgan de contractació l’autoritat competent. 

 
 
 
Criteris per adjudicar el contracte: 
 
En base al que disposa l’art. 145 LCSP es tindrà en compte un únic criteri relacionat amb el preu.  
 
Formaran part de l’acord marc les empreses que hagin acreditat el compliment dels requisits de 
capacitat i solvència econòmica, financera i tècnica o professional.  
 
Una vegada formalitzat l’acord marc, abans del dia 15 del darrer mes de cada trimestre, es demanarà 
a aquestes empreses oferta de la compra de la ferralla prevista pel mes següent.  
 
Finalment, s’adjudicarà cada venda de ferralla a l’empresa que formi part de l’acord marc i que 
compleixi amb les característiques establertes en cada venda de ferralla i que ofereixi un millor preu 
per a SIRUSA. 
 
Aquest criteri de valoració (preu), la seva ponderació i la fórmula emprada es descriuen de manera 
detallada en el present informe.  
 
 
 
Aplicació automàtica 
 
Oferta econòmica: Es valorarà amb un màxim de 100 punts. La valoració econòmica s’efectuarà amb 
la següent formula: 
 
P = P màx. * [ 1 - ( Ofmàx – Of ) / Ofmàx ] 
 
P = Puntuació obtinguda 
Pmàx = Puntuació màxima 
Ofmàx = Oferta econòmica màxima 
Of = oferta econòmica del licitador que es valora 
 
 
Modificació del contracte:  
 

No 
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Documentació a adjuntar a l’expedient:  
 

Plec de prescripcions tècniques Particulars (PPTP) 
 
 
 
 
A Tarragona,  
 
 
 
 
Carlos Tomé                                                                           

Cap d’explotació                                                                   

 


