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MEMÒRIA JUSTIFICATIVA DE LA NECESSITAT PER A LA CONTRACTACIÓ DEL SERVEI DE 
FORMACIÓ D’ANGLÈS PER AL GRUP INSTITUT CATALÀ DE FINANCES.  
 
 

1. JUSTIFICACIÓ DE LA NECESSITAT DE CONTRACTAR I DESCRIPCIÓ DE L’OBJECTE DEL 

CONTRACTE 

L’objecte d’aquest contracte és el servei de formació d’anglès per al personal del Grup Institut 

Català de Finances (en endavant Grup ICF), consistent en l’organització, la impartició, la gestió i 

l’avaluació de programes de formació en llengua anglesa, segons les característiques descrites al 

Plec de Prescripcions Tècniques (en endavant, PPT).  

 

El codi CPV corresponent a la present contractació són:  

 

- 80580000-3 “Organització de cursos d'idiomes”.  

 

El Grup Institut Català de Finances (format per l’Institut Català de Finances i dues empreses de les 

que aquesta entitat és el soci únic, Institut Català de Finances Capital SGEIC, S.A.U. i Instruments 

Financers per Empreses Innovadores, S.L.U.), amb l'objectiu de millorar les habilitats lingüístiques 

del seu personal i fomentar un entorn de treball més competitiu a nivell global, ha decidit mantenir un 

programa de formació d’anglès. Aquesta iniciativa té com a finalitat proporcionar als membres de la 

plantilla les eines necessàries per millorar la seva comunicació en anglès en l'àmbit laboral.  

 

Aquesta formació és opcional i gratuïta per a tots els empleats/des del Grup ICF, amb l'objectiu de 

fomentar el desenvolupament professional del personal.  

 

El Grup ICF vol contractar els serveis de formació d'idiomes especialitzada, a través d’una empresa 

amb experiència i professionalitat en l'organització, impartició, gestió i avaluació de programes de 

formació en idiomes que sigui capaç de proporcionar una solució adaptada a les necessitats 

específiques de l'entitat i dels seus empleats. 

 

Atès que el Grup ICF oferta aquesta formació en el marc de la Fundación Estatal para la Formación 

en el Empleo (FUNDAE), entitat a través de la qual s’obtenen bonificacions per formació, caldrà que 

l’empresa adjudicatària compleixi amb els requisits necessaris, que fixa aquesta entitat, per a poder 

impartir formació programada per l’empresa. Així mateix, l’adjudicatària es compromet a facilitar tota 

la documentació i informació que sigui necessària per poder obtenir el crèdit FUNDAE (import anual 

del qual disposa l’empresa per bonificar part de la formació dels seus treballadors i treballadores), 

entre la que es destaca a títol indicatiu no exhaustiu; informació que s’ha de tramitar abans de l’inici 

dels cursos, informació a la RLT, fulls d’assistències, avaluacions, certificacions, facturació, entre 

d’altres.   

 

Justificació de la necessitat:  

Mitjançant la present contractació, es satisfarà, de forma directa, clara i proporcional, les necessitats 

especificades a l’apartat anterior de la memòria.  
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El Grup ICF requereix la prestació del servei esmentat per donar compliment a la seva política de 

formació envers als seus treballadors i poder obtenir un entorn de treball més competitiu.  

 

Descripció de l’objecte del contracte:  

El present contracte té per objecte la prestació del servei de formació d’anglès consistent en la 

realització de classes de llengua anglesa, en qualsevol de les tipologies descrites al PPT, durant un 

total de 32 setmanes lectives l’any i amb una previsió estimativa de realització de classes d’un total 

de 1.248 hores anuals. No existeix obligació per part de l’entitat adjudicadora d’esgotar les hores del 

servei, realitzant-se només pagaments corresponents a serveis efectivament sol·licitats i realitzats.  

Les característiques i requisits de la prestació del servei queden definides al PPT de la present 

contractació, així com el càlcul realitzat per a obtenir les setmanes lectives i hores estimades de 

prestació del servei indicades anteriorment.  

 

 

2. JUSTIFICACIÓ DE LA DURADA DEL CONTRACTE I DE LA PREVISIÓ DE PRÒRROGA 

 

El termini de durada inicial del contracte és de dos (2) anys, a partir del dia 1 de setembre de 

2024 o a partir del dia hàbil següent a la data de formalització del contracte si aquesta fos posterior.  

  

Es preveu la possibilitat, per part de l’òrgan de contractació, d’acordar una o vàries pròrrogues 

successives fins una durada màxima del contracte de tres (3) anys addicionals.  

 

La durada del present contracte respecta el límit establert a l’article 29.4 de la LCSP, per a contractes 

de serveis de prestació successiva, atès que la seva durada no és superior a 5 anys, incloent les 

possibles pròrrogues.  

 

Des d’un punt de vista econòmic, les contractacions per un termini d’execució superior a un (1) any 

propicien una major concurrència d’empreses interessades en la licitació, en oferir una major 

expectativa de negoci en un termini perllongat en el temps. La major inversió de temps a l’inici d’una 

contractació d’aquest tipus, en què es requereix adquirir el coneixement necessari de l’operativa de 

l’ICF fa que s’atregui a un número major de licitadors si aquesta inversió de temps es veu 

recompensada amb la possibilitat d’una contractació amb una durada que pot arribar als cinc anys i, 

per tant, amb una major expectativa de negoci per l’empresa que pugui resultar adjudicatària del 

contracte. La major participació d’empreses en el procés de licitació ha de portar a una major 

competitivitat entre aquests i, per tant, a presentar ofertes econòmicament més ajustades. Per contra, 

contractes curts portarien a assumir majors costos econòmics, precisament per l’escassa participació 

d’empreses interessades, menor competitivitat entre elles i ofertes menys ajustades.  

 

Tot això respecta escrupolosament els principis d’igualtat d’oportunitats i de lliure competència. És 

més, no sols els respecta sinó que els estimula, ja que oferint major expectativa de negoci, com hem 

dit, hi haurà una major participació en la licitació. Totes les empreses del sector estaran facultades 

per presentar oferta amb igualtat d’oportunitats entre elles i s’establirà una lliure i sana competència 

entre elles.  
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3. JUSTIFICACIÓ DEL PROCEDIMENT DE CONTRACTACIÓ ESCOLLIT 

 

El present contracte s’adjudicarà mitjançant procediment obert, d’acord amb l’article 156 i següents 

de la Llei 9/2017, de 8 de novembre, de contactes del sector públic (en endavant, LCSP) com a 

procediment ordinari d’adjudicació. El present contracte estarà subjecte a regulació harmonitzada 

segons l’article 22 de la LCSP, ja que la quantia del seu valor estimat (VEC) és superior al llindar de 

221.000,00 € indicat a l’esmentat article.  

 

 

4. JUSTIFICACIÓ DE LA SOLVÈNCIA ECONÒMICA I FINANCERA I TÈCNICA O 

PROFESSIONAL 

Per al present contracte es proposen els següents criteris de solvència que hauran de ser acreditats 

per part de les empreses licitadores:  

 

Solvència econòmica i financera: 

Donades les característiques i l’import total del contracte es considera adient exigir la solvència 

econòmica següent per acreditar poder fer front a les obligacions que adquirirà l’empresa en el 

moment de realitzar les tasques que es deriven del present contracte.  

 

D’acord amb la previsió de l’article 87 de la LCSP, es podrà acreditar:  

 

- Un volum anual de negocis, en serveis de naturalesa similar o igual als de l’objecte, en relació 

amb el millor exercici dins dels tres darrers anys disponibles, o en funció de les dades de 

constitució o d’inici d’activitats de l’empresa, per un import igual o superior a 95.022,72 euros.  

 

Aquest apartat s’acreditarà mitjançant la presentació dels comptes anuals degudament 

presentats i aprovats en el Registre Mercantil, si l’empresari estigués inscrit en aquest registre 

i en cas contrari, en les dipositades en el registre oficial en que hagi d’estar inscrit. Els 

empresaris individuals no inscrits al Registre Mercantil han d’acreditar el volum anual de 

negocis mitjançat els seus llibres d’inventaris i comptes anuals legalitzats.  

 

Solvència tècnica o professional: 

Donades les característiques del contracte, es considera adient que els licitadors puguin acreditar la 

solvència tècnica en relació als serveis executats.  

 

D’acord amb l’article 90 de LCSP, s’acreditarà amb:  

 

- Una relació dels principals serveis realitzats, d’igual o similar naturalesa als que 

constitueixen l’objecte del contracte en el curs de com a màxim els tres últims anys, tot indicant 

el seu import, data i destinació.  

 

Aquest apartat s’acreditarà mitjançant la presentació d’una relació de 5 serveis que haurà 

d’acreditar que l’import acumulat en l’any de major execució, dins dels tres darrers, sigui igual 

o superior al 70% de l’anualitat mitjana del contracte, això és 44.343,94 euros. En cas que li 
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sigui requerit pels serveis dependents de l’òrgan de contractació, els treballs s’acreditaran 

mitjançant certificats de bona execució, degudament signats pels destinataris dels serveis 

siguin públics o privats.  

 

- Una relació del personal tècnic, participant en el contracte. El licitador haurà d’acreditar 

comptar amb els següents perfils.  

 

o Responsable pedagògic: El licitador haurà de comptar amb un responsable pedagògic 

que disposi d’una experiència d’un mínim de 2 anys realitzant tasques de coordinació de 

classes d’anglès.    

 

o Professorat: El licitador haurà de comptar amb una plantilla mínima de 7 professors, 

amb una experiència en la docència en formació d’anglès d’àmbit empresarial de mínim 2 

anys dins dels 5 darrers. El professorat ha de disposar de la titulació idònia per realitzar les 

tasques encomanades, concretament el “ESL Teaching Qualification” o qualsevol altre 

titulació o certificació equivalent.  

 

Es considera que l’exigència d’un responsable pedagògic amb una experiència mínima de dos 

anys és necessària per aconseguir una bona organització i coordinació del servei, tenint en 

compte la complexitat del servei atès el nombre d’alumnes, l’escassa disponibilitat horària dels 

usuaris dels serveis, els diferents nivells i necessitats, etc. Per altra banda, establir un número 

mínim de set professors, amb una experiència en la docència en formació d’anglès d’àmbit 

empresarial de mínim dos anys dins dels cinc darrers, es justifica en què aquesta xifra és la 

que permet garantir que l’empresa adjudicatària està especialitzada en l’àmbit de la formació 

en anglès a empreses, i que compta amb un número de professionals que puguin cobrir sense 

incidències els serveis que precisa el Grup ICF. 

 

Aquest apartat s’acreditarà mitjançant la presentació dels currículums (CV) dels perfils 

proposats, on s’evidenciïn els anys d’experiència sol·licitats en relació a les tasques que haurà 

de realitzar. Tanmateix, en relació al perfil dels professors, caldrà presentar fotocòpia de la 

titulació exigida.  

 

5. JUSTIFICACIÓ DE L’ELECCIÓ DELS CRITERIS D’ADJUDICACIÓ 

El procediment de licitació adjudicarà a l’oferta que sigui més avantatjosa en base a la millor relació 

qualitat-preu, d’acord amb els criteris d’adjudicació que s’indiquen a continuació: 

 

1. Criteris avaluables mitjançant un judici de valor,  ........................................... Màxim 40 punts 

1.1. Memòria descriptiva del servei ............................................................................. Màxim 40 punts 

 

2. Criteris avaluables de manera automàtica,  ...................................................... Màxim 60 punts 

2.1. Oferta econòmica. ................................................................................................ Màxim 55 punts 

2.2 Termini d’anul·lació de les classes individuals sense cost ...................................... Màxim 5 punts 

TOTAL .................................................................................................................................. 100 punts 
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A) Criteris avaluables mitjançant un judici de valor: (40 punts) 

 

A.1. Memòria descriptiva del servei (màxim de 40 punts). 

 

Els licitadors hauran de presentar una memòria descriptiva de la prestació del servei que permeti 

valorar l’adequació del servei a les necessitats de l’entitat contractant. La memòria, que no podrà 

superar les 20 pàgines, sense incloure una eventual portada o índex, i haurà de seguir 

obligatòriament l’estructura d’apartats reproduït a continuació, haurà d’incloure, el següent contingut: 

 

1. Organització del curs: màxim de 10 punts.  

 

En aquest apartat el licitador ha de descriure la metodologia de gestió del programa 

d’idiomes durant el curs. Concretament en aquest apartat ha d’exposar com es plantejarà 

el funcionament de les activitats organitzatives de les formacions d’anglès tals com, canvis 

de professors, anul·lacions de classes i gestió de les dinàmiques de classes individuals i 

grupals (comunicacions amb l’alumnat, convocatòria de sessions, seguiment de les 

assistències, recollida i trasllat d’incidències, entre d’altres...). També es descriurà la 

metodologia de gestió administrativa, que comprèn les tasques de suport encaminades a 

realitzar la gestió de la documentació necessària per a la tramitació de la bonificació 

FUNDAE. 

 

Es valorarà el nivell de detall i descripció de la proposta en relació a les tasques 

organitzatives o de suport que permeti comprendre l’organització proposada i la seva 

idoneïtat en relació a les necessitat de l’entitat.  

 

2. Preparació prèvia a l’inici de la formació: màxim de 3 punts.  

 

Per iniciar els cursos es requerirà determinar el nivell de competència d’anglès dels 

usuaris de l’acció formativa. Això suposa que caldrà realitzar, inicialment, una prova de 

nivell.  

 

En aquest apartat caldrà descriure l’estructura, la metodologia i el nivell de precisió de les 

proves. Tanmateix serà objecte de la descripció el procediment i el temps d’entrega dels 

resultats de les proves de nivell.  

 

Addicionalment, caldrà descriure la metodologia que s’aplicarà als resultats, que inclourà 

com es gestionarà la relació individual de resultats, la proposta de distribució dels 

participants en els grups d’anglès i la proposta de recorregut de cadascuna de les 

persones interessades.  

 

Per a poder valorar correctament l’apartat la memòria descriptiva haurà de presentar-se 

un exemple d’informe de resultat de les proves de nivell.  

 

Es valorarà el grau de descripció de les tasques incloses en aquest apartat, que permeti 

valorar la flexibilitat i agilitat en l’assoliment dels objectius de l’apartat.  

 



                                                                                                                                  
 

6 

 

3. Disseny de l’acció formativa: màxim de 10 punts.  

 

En aquest apartat el licitador haurà de descriure la metodologia emprada per establir 

l’organització i el contingut de les accions formatives. L’objectiu de l’apartat es poder 

constatar com es concreten les necessitats formatives dels participants mitjançant 

l’exposició dels objectius, els continguts, el material, la metodologia, el professorat i el 

sistema d’avaluació proposat.  

 

Addicionalment a l’exposició de metodologia de concreció de necessitats formatives en 

una acció formativa, per veure un exemple de la realització de les tasques, els licitadors 

hauran de presentar una descripció d’un exemple d’acció formativa adreçada a perfils del 

sector financer que permeti valorar l’adequació de la manera de dissenyar els cursos a 

les necessitats de l’entitat contractant. L’exercici exemplificatiu es realitzarà a partir de la 

següent informació:  

 

• Participants: 6 persones 

• Nivell d’anglès: Nivell B.1  

• Necessitat formativa:  millorar l’anglès sobretot a nivell oral per a analistes de 

Venture Capital 

• Nombre de sessions: 6 sessions d’una hora i mitja 

 

Es valorarà el nivell de descripció de la proposta organitzativa i el nivell d’ajust als perfils 

dels participants i les seves necessitats formatives.  

 

4. Metodologia pedagògica: màxim de 3 punts.  

 

En aquest apartat el licitador haurà d’explicar detalladament quina es la seva proposta 

metodològica per impartir les formacions i assolir els objectius d’aprenentatge i com es 

facilitarà el mateix.  

 

Es valorarà el nivell de detall de la proposta pedagògica en relació a l’objectiu d’oferir una 

formació sòlida i adequada orientada a millorar l’assoliment de noves competències pels 

participants.  

 

5. Descripció del material de suport: màxim de 3 punts.  

 

En aquest apartat el licitador haurà d’explicar el materials didàctics de suport a les 

explicacions del professorat que utilitzaran. Es valorarà el tipus de material ofert, els 

formats en què es presenten, els recursos addicionals disponibles, com s’integren aquests 

materials en la metodologia d’ensenyament, la capacitat d’adaptació a les necessitats dels 

estudiants, l’accés als materials i la freqüència d’actualització.  

 

Es valorarà la varietat de material didàctics i l’originalitat de la proposta que permeti 

evidenciar el valor afegit de la licitadora.  
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6. Procés de seguiment de la qualitat del professorat: màxim de 2 punts.  

 

En aquest apartat el licitador haurà de proposar un sistema d’avaluació i supervisió del 

rendiment dels professors per garantir que s’ofereix una experiència educativa de qualitat 

als estudiants. Aquest sistema hauria d’incloure explicació sobre quins criteris s’utilitzen 

per avaluar el professorat, com es realitzen les avaluacions, la seva freqüència i quins 

mecanismes de retroalimentació hi ha implementats.  

 

Es valorarà la concreció de la proposta d’avaluació del professorat, i la seva continuïtat 

en el temps en vistes a oferir una major qualitat educativa.  

 

7. Eines de control i seguiment del progrés dels alumnes i de la satisfacció o impacte de la 

formació: màxim de 2 punts.  

 

En aquest apartat el licitador haurà d’explicar les eines que permeten monitoritzar i fer 

seguiment del progrés dels alumnes, així com avaluar el grau de satisfacció i l’impacte de 

la formació proporcionada.  

 

Es valorarà l’oferta d’eines que facilitin la retroalimentació àgil dels comentaris del 

alumnes i l’eficiència del mecanisme de monitorització del progrés dels alumnes.  

 

8. Plataforma e-learning inclosa en el programa de formació d’anglès: màxim de 7 punts.  

 

En aquest apartat el licitador haurà de detallar les funcionalitats de la plataforma e-

learning de que es disposi, eina que ha de permetre, paral·lelament a les hores de 

formació, l’accés per part dels alumnes als continguts e-learning per tal d’ampliar i 

consolidar la matèria tractada a les classes.  

 

Es valorarà el grau d’usabilitat, accessibilitat, varietat i qualitat dels continguts de l’eina 

que es proposi.  

 

B) Criteris avaluables mitjançant l’aplicació de fórmules automàtiques: (60 punts) 

 

B.1. Oferta econòmica (preu): màxim de 55 punts. 

 

Els licitadors hauran de presentar una oferta econòmica expressada en preu unitari (.-€/hora), IVA 

exclòs, per la prestació del servei de formació d’anglès.  

 

Es valorarà el preu unitari ofert per les empreses licitadores de manera que el preu unitari més baix 

obtindrà la màxima puntuació i per a la resta d’ofertes s’aplicarà la formula següent:  

 

Pi = P x 
Om 

Oi 

On:  

Pi és la puntuació que obté l’empresa “i”. 

Oi és l’import de l’oferta de l’empresa “i” (preu unitari ofert). 
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Om és l’import de l’oferta millor (preu unitari més baix). 

P són els punts del criteri. 

 

Les licitadores que, en la seva oferta econòmica, superin els preus unitaris màxims de la licitació 

quedaran excloses.  

 

B.2. Termini d’anul·lació de classes individuals sense cost per a l’ICF:  màxim de 5 punts. 

 

Els licitadors hauran d’oferir el termini de preavís que s’exigeix per a que es pugui procedir a anul·lar 

una classe individual sense que aquesta es facturi a l’ICF. Aquest termini de preavís s’expressarà en 

dies hàbils que es requereixen per procedir amb l’anul·lació d’una classe de tipologia individual sense 

cost per a l’entitat contractant. En aquest sentit el PPT exigeix que les classes que siguin anul·lades 

2 dies hàbils abans del dia fixat per a la classe individual no sigui facturades a l’ICF.  

 

Conseqüentment s’atorgaran 5 punts a les ofertes que presentin un temps d’anul·lació de les classes 

individuals d’1 dia hàbil.  

  

Criteris de determinació de l’existència d’ofertes presumptament anormals: 

 

Es considerarà una oferta incursa en valor anormal o desproporcionat, als efectes de l’article 149.4 

de la LCSP, quan la puntuació obtinguda pels criteris d’adjudicació que no són preu estigui per 

damunt del valor que resulti de la suma de les variables 1 i 3, que es descriuen a continuació, i que, 

al mateix temps, la seva oferta econòmica (preu) sigui inferior a la mitjana aritmètica (*) de les ofertes 

econòmiques presentades en un percentatge superior al 20%.  

 

Les variables a considerar son:  

1. La mitjana aritmètica de la puntuació obtinguda per les empreses licitadores en els criteris 

d’adjudicació que no són preu. 

2. La desviació de cada una de les puntuacions obtingudes per les empreses licitadores respecte 

a la mitjana de les puntuacions en els criteris d’adjudicació que no són preu. 

3. El càlcul de la mitjana aritmètica de les desviacions obtingudes en valor absolut, és a dir, 

sense tenir en compte el signe més o menys, en els criteris d’adjudicació que no són preu. 

 

 

(*) Sobre el càlcul de la mitjana aritmètica de les ofertes econòmiques:  

 

Quan hi concorrin tres empreses licitadores, per al còmput de la mitjana s’ha 

d’excloure l’oferta econòmica (preu) que sigui d’una quantia més elevada quan sigui 

superior en més de 15 unitats percentuals a la mitjana.  

 

De la mateixa manera, quan hi concorrin quatre empreses licitadores o més, si hi 

ha ofertes econòmiques (preus) superiors a la mitjana en més de 15 unitats 

percentuals, s’ha de calcular una nova mitjana només amb les ofertes que no estiguin 

en el cas indicat. En tot cas, si el nombre de les altres ofertes és inferior a tres, la nova 

mitjana s’ha de calcular sobre les ofertes de menor quantia.  
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En el cas que concorrin a la licitació dues empreses, es considerarà que l’oferta és anormalment 

baixa si es compleixen aquests dos supòsits: 

1. El preu ofert per una de les empreses és inferior en més d’un 20% al preu ofert per l’altra 

empresa. 

2. El sumatori de les puntuacions diferents del preu d’una de les empreses és superior en més 

d’un 20% al sumatori de les puntuacions diferents del preu de l’altra empresa. 

 

En el supòsit que només hi concorri una única empresa, aquesta es considerarà incursa en valors 

anormalment baixos quan l’oferta econòmica sigui inferior en un 35% del pressupost de licitació 

establert. 

 

6. JUSTIFICACIÓ DE LES CONDICIONS ESPECIALS D’EXECUCIÓ 

 

En compliment de l’article 202 de la LCSP s’estableix per a aquest contracte la condició especial 

d’execució de tipus social següent:  

 

- L’empresa adjudicatària haurà de comprometre’s a desenvolupar mesures de conciliació de 

la vida professional, personal i familiar dels seus treballadors, tenint en compte la flexibilitat 

d’horaris laborals, l’accés a teletreball, la formació interna dels treballadors en horari laboral, 

etc.  

 

- L’empresa haurà de comprometre’s a adscriure a l’execució del contracte els mitjans 

personals i materials descrits a l’apartat de solvència de la present memòria justificativa i al 

Plec de Prescripcions Tècniques.  

 

Aquestes condicions tenen caràcter d’obligació essencial del contracte i el seu incompliment podrà 

ser objecte de penalització.  

 

 

7. JUSTIFICACIÓ DEL VALOR ESTIMAT DEL CONTRACTE I DESGLOSSAMENT DEL 

PRESSUPOST BASE DE LICITACIÓ 

 

S’entén per pressupost base de licitació el límit màxim de despesa que, en virtut del contracte, pot 

comprometre l’òrgan de contractació, inclòs l’Impost del Valor Afegit. Atès  que el pressupost de 

licitació ha de ser adequat als preus de mercat, havent de tenir en compte els costos directes i 

indirectes i altres eventuals despeses calculades per a la seva determinació, es fixa el següent 

pressupost de licitació:  

 

Concepte Import (IVA exclòs) IVA (*) Import total (IVA inclòs) 

Pressupost base de licitació  117.312,00.-€ 0.-€ 117.312,00.-€ 

 

(*) Servei exempt d’IVA en virtut de l’article 20.1.9 de la Llei 37/1992, de 28 de desembre, de l’Impost 

sobre el Valor Afegit.  
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Aquest pressupost s’ha calculat en base a:  

 

1. Estimació del número d’hores de classes: Es considera que serà necessària la prestació del 

servei de formació d’anglès per un màxim de 1.248 hores anuals. Aquesta previsió d’hores es basa 

en el número de setmanes lectives i l’històric del nombre de grups actius, segons el que es reprodueix 

a continuació:  

 

Estimació de setmanes lectives anuals:  

 

 Setmanes 

Setmanes d'un any 52 

Setmanes dels mesos de juliol, agost i setembre -12  

Festes de Nadal -6 

Setmana Santa -2 

Total setmanes lectives 32 

 

Obtenim un total de 32 setmanes lectives anuals, que per a la vigència inicial del contracte, 2 anys, 

seria de 64 setmanes lectives.  

 

Còmput hores d’anglès: 

 

Classes grupals: Es preveu l’existència d’un màxim de 6 grups de formació d’anglès, amb una 

previsió de 1,5 hores setmanals de formació. Aquesta estimació dona  com a resultat un total de 288 

hores de formació estimades, segons el desglossament que es detalla a continuació:  

 

Grup Hores 

setmanals 

Hores 

anuals 

Grup A 1,5 48 

Grup B 1,5 48 

Grup C 1,5 48 

Grup D 1,5 48 

Grup E 1,5 48 

Grup F 1,5 48 

TOTAL 9 288 

 

Classes individuals: Es preveu la necessitat màxima de 960 hores de formació individual d’anglès, 

amb una previsió de 2 hores setmanals de formació pels 15 perfils que es preveu que requereixin 

d’aquest servei, segons el desglossament que es detalla a continuació:  

 

 Hores totals 

per setmana 

Hores totals 

per anualitat 

15 perfils en modalitat individuals, 

a raó 2 hores setmanals de classe 
30 960 

 

Total hores per anualitat i per la vigència inicial del contracte:  
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 Número d’hores 

Cursos grupals 288 hores 

Cursos individuals 960 hores 

Total anualitat  1.248 hores 

  

Total per vigència inicial contracte (2 anys) 2.496 hores 

 

 

2. Preu unitari per la prestació del servei de formació en llengua anglesa:  

 

Atès que el pressupost base de licitació ha de ser adequat als preus de mercat, havent de tenir en 

compte els costos directes i indirectes i altres eventuals despeses calculades per a la seva 

determinació, es fixa com a preu unitari per al servei de formació d’anglès l’import de 47,00.-

€/hora (IVA exclòs).  

 

Total import per anualitat i vigència inicial del contracte:  

 

 Import  

(IVA exclòs) 

IVA 

(*) 

Import  

(IVA inclòs) 

Import anualitat 58.656,00.-€ 0.-€ 58.656,00.- € 

Import vigència inicial del contracte  117.312,00.-€ 0.-€ 117.312,00.-€ 

 

(*) Servei exempt d’IVA en virtut de l’article 20.1.9 de la Llei 37/1992, de 28 de desembre, de l’Impost 

sobre el Valor Afegit.  

 

Valor estimat del contracte: S’entén per valor estimat del contracte el valor de l’import total, sense 

incloure l’Impost del Valor Afegit, pagador segons les estimacions realitzades.  

 

El mètode aplicat per calcular el valor estimat del contracte és, de conformitat amb l’article 101 de la 

LCSP, el següent:  

 

Desglossament del valor estimat del contracte:  

 

Concepte Import (IVA exclòs) 

Pressupost base de licitació (IVA exclòs) 117.312,00.-€ 

Modificacions (màx 20%)  23.462,40.-€ 

Pròrrogues (1+1+1) 175.968,00.-€ 

TOTAL  316.742,40.-€ 

 

 

8. JUSTIFICACIÓ DE LA NO DIVISIÓ EN LOTS 

Per a la present contractació no es considera adient la divisió en lots, atès que les prestacions que 

comprèn estan directament relacionades o en són complementàries; a més la realització independent 
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de les prestacions que comprenen l’objecte del contracte dificultaria tècnicament la correcta execució 

del servei degut a la complexitat que suposaria la gestió de cada grup amb empreses diferents. Així 

mateix no es aconsellable la divisió en lots per motius d’eficiència, ja que adjudicar la totalitat dels 

serveis a una mateixa empresa permet que aquesta tingui la responsabilitat integra per la seva 

prestació.  

 

 

9. JUSTIFICACIÓ DE LA INSUFICIÈNCIA DE MITJANS TÈCNICS I DE PERSONAL PER 

SATISFER LA NECESSITAT DEL CONTRACTE 

 

L’ICF no disposa de:  

 

- Mitjans personals: L’entitat no compta amb una plantilla de personal suficient o adient per 

poder gestionar i executar les tasques associades a aquest contracte, de forma que esdevé 

materialment impossible que puguin assumir les funciones vinculades a la prestació que es 

vol contractar.  

 

- Mitjans materials: Atesa la naturalesa del contracte, l’entitat no disposa de mitjans tècnics 

apropiats per poder donar compliment a l’objecte del contracte.  

 

 

10. TRACTAMENT DE DADES DE CARÀCTER PERSONAL 

 

Donades les característiques del contracte, el nivell de risc del mateix referent a les dades personals 

serà MIG. En funció d’aquest nivell de risc, l’adjudicatari haurà de complir les obligacions que 

s’especifiquen a aquest efecte en el plec de clàusules administratives. 

 

 

11. CESSIÓ I SUBCONTRACTACIÓ 

 

Per al present contracte es permet la subcontractació, prèvia autorització del responsable del 

contracte per part de l’ICF. Qualsevol empresa subcontractada ha de complir amb els mateixos 

requisits de solvència, aptitud i no concurrència de prohibició per a contractar d’acord amb l’article 

71 de la LCSP, exigibles a l’adjudicatària. Així mateix, haurà d’estar-se a allò que específicament es 

disposa a l’article 215 i següents de la LCSP.  

 

L’adjudicatària no podrà cedir les prestacions del servei del present contracte sense l’autorització 

prèvia de l’òrgan de contractació, d’acord amb l’article 214 de la LCSP.  

 

 

12. JUSTIFICACIÓ DE LA GARANTIA DEFINITIVA 

 

No es preveu la constitució de garantia provisional.  

 

L’adjudicatari haurà de constituir una garantia per un import corresponent al 5% del valor 

d’adjudicació, que respondrà dels conceptes previstos a l’article 110 de la Llei 9/2017, de 8 de 
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novembre, de contractes del sector públic (en endavant LCSP). La garantia es podrà constituir en 

qualsevol de les formes previstes en la LCSP, essent admissible la retenció en el preu en la primera 

factura que emeti la contractista, tenint en compte en aquest sentit que el pressupost del contracte 

s’ha establert com a import màxim que no serà obligatori esgotar per part de l’ICF.  

 

 

 

 

 

 

Assís de Riba Cusó 

Director de Recursos Humans i Organització  


