Transports

Metropolitans ANNEX SOBRE 3: INFORME DE VALORACIO DE
de Barcelona JUSTIFICACIO D’OFERTA ANORMALMENT BAIXA

OBJECTE: ADOPCIO D’UN ACORD MARC PER A LA CONTRACTACIO DE L’ASSISTENCIA TECNICA PER
AL SEGUIMENT DE LA IMPLANTACIO DE PROJECTES DE TECNOLOGIA

EXPEDIENT: 12000249

EMPRESA: FERROCARRIL METROPOLITA DE BARCELONA, S.A.i TRANSPORTS DE BARCELONA, S.A. i
PROJECTES | SERVEIS DE MOBILITAT, S.A. (en conjunt, TMB) DATA: 22/03/2024

Licitador:
Oferta econdmica;

1.- Lajustificaci6 de la baixa anormal o desproporcionada ha de reflectir i argumentar totes les solucions
i condicions excepcionals o particulars de I'empresa oferent que li permeten proposar aquests preus. Ha
d’estar justificada en una o diverses de les opcions seglients:

- [ Haaportat el licitador una analisi del procediment de la prestaci6 del servei per unitats
0 conceptes que acrediten un estalvi?

No aplica degut a que el procediment per a prestar el servei es basa en una quantitat d’hores
fixades d’antema en la que no hi ha cap procediment que pugui produir un estalvi d’aquestes
hores.

- Desglossament de I’oferta: Ha especificat I'import de cada unitat o concepte necessari per
prestar el servei que justifiquen el preu ofertat? (Atencié amb els costos salarials que no han de
ser inferiors als reflectits al conveni d'aplicacio corresponent).

Especifica Iimport de cada partida del preu ofertat i indiquen que els costos salarials no sén
inferiors al del corresponent conveni.

- [ Ha acreditat un estalvi en el calcul dels costos mitjans auxiliars i indirectes?

No aplica degut a que no hi ha costos de mitjans auxiliars i indirectes.

- Ha aportat pressupostos o compromisos de proveidors de subministraments o de
col-laboradors externs dels treballs que justifiquin el preu ofert?

Aporta compromis d’un col-laborador extern amb les mateixes justificacions de 'empresa
principal respecte a les motivacions per oferir la valoracié economica presentada.

- [ Ha justificat el preu a partir de conceptes com els seguents? Disposicid de centres
operatius o delegacions en zones properes a la de prestacio del servei; rendiments majors als
expressats al plec per I's d'un determinat sistema o maquinaria; disposicié d'instal-lacions
totalment amortitzades per a la prestacié del servei, amb menys cost, per tant; disminucié de
despeses addicionals per determinades circumstancies, etc.



Ha justificat I'aplicacié d'un baix marge de benefici? Quin és el motiu? (per exemple,
perqué I'empresa té poques despeses financeres o menys carregues fiscals del normal. També
es podria aplicar al contracte un benefici industrial una mica menor del que és normal, sempre
gue aguesta no posi en risc I'execucié normal del contracte).

Ha justificat la voluntat de 'empresa de donar continuitat a la plantilla i a 'equip de treball
prioritzant I'obtencié de projectes de serveis als beneficis de 'empresa per tal de mantenir els
equips técnics integrants de la mateixa.

[0 Ha justificat solucions tecniques relacionades amb els costos i la qualitat de I'oferta?

No aplica

Ha justificat condicions excepcionalment favorables per executar el contracte? Detallar
els condicionants particulars de I'empresa pel que fa a I'execucié de les feines i que tinguin
influencia directa sobre la valoraci6 del contracte de serveis a prestar: perfecte coneixement del
lloc o0 entorn on es prestaran els serveis; perfecte coneixement dels possibles subministradors
de materials o serveis addicionals necessaris per a I'execucio del treball; posicié de 'empresa
favorable per a I'execucio del servei que pugui portar a abaratiments del cost; relacié de mitjans
materials i personals de 'empresa; relacié de serveis similars realitzats amb éxit o en execucié
satisfactoria amb aquest nivell de preus i preus habituals de mercat de I'empresa; dades que
justifiquin la solvéncia de I'empresa (assegurances, sistemes de qualitat...).

Ha justificat I'experiéncia dels tecnics encarregats de I'execucioé del contracte que els permet
optimitzar I'oferta presentada.

[0 Ha justificat gue compta amb ajuts de |'estat o subvencions que possibilitin un millor
preu?

O Ha justificat la seva oferta mitjancant altres raons?

2.- Ha confirmat el licitador que pot complir amb les condicions de treball vigents, condicions
salarials, d'horaris i de seguretat i salut a la feina?

X Si

O No




CONCLUSIO

Atesa la informacié aportada pel licitador aixi com la valoracié realitzada, es conclou que I'oferta del
licitador:

Es troba suficientment justificada, i per tant es proposa a la Mesa de Contractacié la seva acceptacio.

0 No es troba suficientment justificada, i per tant es proposa a la Mesa de Contractaci6 la seva exclusio.
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