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1. ANTECEDENTS

TecnoCampus és una fundacié que té com a finalitat potenciar el desenvolupament economic
de la comarca del Maresme, actuant com un motor que permeti captar, potenciar i retenir el
talent, a la vegada que atraure inversions. Per aquest motiu, el TecnoCampus es planteja com
un centre universitari innovador i un parc tecnologic on la cultura emprenedora és patent a tots
els nivells; des de la potenciacio de la cultura emprenedora a través de la seva oferta educativa
(graus, postgraus i masters) com mitjancant els programes d’incubacid i acceleracié de projectes
empresarials.

TecnoCampus fa una aposta decidida d’impuls de la innovacié i I'especialitzacid territorial,
apostant per un cluster de forta tradicid en el territori i de alt de potencial innovacid, el clister
textil, impulsant directa o indirectament serveis de suport a I'emprenedoria tant en la fase pre-
seed com la fase de incubacio, acceleracio i creixement.

En linia amb la seva missid i els seus valors, la Fundacié promou actualment el Programa
Reimagine Textile d’alt Rendiment i el programa d’incubacié que tenen com a finalitat principal
la identificacio, captacio i consolidacid de noves iniciatives empresarials del sector textil catala
amb clar perfil innovador, vinculant-les al territori del Maresme i potenciant la seva
industrialitzacié a partir de la cadena de valor sectorial preexistent a la comarca.

Per tal d’aconseguir I'objectiu esmentat, la Fundacié TecnoCampus vol dissenyar i executar per
a l'exercici 2024 el Programa d’alt rendiment i el programa d’incubacié per projectes
d’emprenedoria téxtil de base innovadora, (Reimagine Textile d’Alt Rendiment)

Per aquest motiu, la Fundacié TecnoCampus vol contractar els serveis necessaris pel seu disseny
i execucio.

2. OBIJECTE DEL CONTRACTE

L'objecte del contracte és la contractacidé del servei de suport a emprenedors i startup del
projecte Reimagine Textile, concretament: (i) el servei de mentoring pel programa d’alt
rendiment Reimagine Textile i (ii) el servei de consultoria a mida sota demanda que puguin sorgir
en el programa d’incubacié Reimagine Textile.

Aixi mateix, és objecte del present plec establir els pactes i condicions definidors dels drets i
obligacions de les parts en el contracte.

Les prestacions que configuren I'objecte del contracte i que la persona adjudicataria haura
d’executar son les seglients:

Respecte al programa d’alt rendiment per a emprenedors:
(i) EDICIO ANUAL DEL PORGRAMA REIMAGINE TEXTILE d’Alt Rendiment :

— Fasel: Imparticié de 6 sessions grupals de dues hores cada sessio + 4 sessions d’hora i
mitja de mentoring Estrategic individual per cada projecte (15 projectes) + 4 sessions
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d’hora i mitja de mentoring d’operacions individual per cada projecte (15 projectes).
Total 192h.

— Fase 2: Mentoring individual als 5 projectes finalistes de la fase 1 per tal d’aterrar els
continguts de la fase anterior i preparar el llancament efectiu del producte/col-leccié
al mercat. Seran 15 sessions de 2hores per cada projecte finalista que passa a la fase 2.
Total 150h.

— Fase 3: Documentacié de les activitats realitzades i resultats obtinguts durant el
Programa.

Respecte al programa d’incubacié:
Pel que fa al servei de consultoria a mida sota demanda per a les startup de la incubadora es

tracta de donar suport les startup amb una borsa d’hores de consultoria atenent al repte en
concret que plantegi la startup en cada cas.

3. CONTINGUT DE LES PRESTACIONS QUE INTEGREN L’OBJECTE DEL CONTRACTE

Els licitadors hauran de presentar una proposta que permeti desenvolupar I'objecte del
contracte mencionat amb la major diligéncia i eficacia. Amb aquest proposit, els licitadors
descriuran cada una de las activitats desenvolupades:

3.1 Pel que fa al programa d’alt rendiment tant activitats desenvolupades tant en les sessions
grupals com individuals, aixi com la metodologia a seguir per al desenvolupament del pla de
integracié del portafoli de serveis per emprenedors i start-up. Es presentara un pla de projecte
i calendari de les accions a desenvolupar per cada edicié anual, tenint en compte que la data de
finalitzacié ha de ser fins al 31 de gener de 2025 per a la primera edicid.

Programa anual Reimagine Textile d’Alt Rendiment (342 h presencials):

3.1.1 Fase 1. Plantejament de I'estratégia: Model de negoci + pla de marqueting i

estratégia comercial + pla d’operacions + plantejament financer (192 h presencials per

edicid). L'empresa adjudicataria haura de:

« Dissenyar i impartir sis sessions de dues hores cadascuna (12 hores presencials)

o Impartir 4 sessions de mentoring estratégic individual d’'una hora i mitja a cada un
dels 15 projectes seleccionats per la fase 1 (90 hores)

e Impartir 4 sessions de mentoring d’operacions individal d’'una hora i mitja a cada un
dels 15 projectes seleccionats per la fase 1 (90 hores)

o Participar com a membre del tribunal al finalitzar la fase.
Les sessions responen a la seglient planificacio:

Sessio grupal 1 Construccid d’una col-leccio

Sessio grupal 2 Itineraris de llangament de la col-leccié y la seva planificacié temporal
sessié grupal 3 Fitxes Técniques, escandall de costos i determinacié de preus (1)
sessié grupal 4  Fitxes Técniques, escandall de costos i determinacié de preus (2)
Sessid grupal 5 Calcul de la necessitat financera (1)

sessié grupal 6 Calcul de la necessitat financera (2)
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Mentoring Estrategic 1 Model de negoci: segmentacid, proposta de valor i canal
Mentoring Estrategic 2 Analisis de la competéncia i definicié avantatge competitiu
Mentoring Estrategic 3 Estructura de la col-leccié estratégia canal i comercial
Mentoring Estrategic 4 Estrategia financera

Mentoring d’operacions 1 Definicio de la Col-leccié i materials

Mentoring d’operacions 2 Cerca i seleccid de proveidors + escandall costos
Mentoring d’operacions 3 Fitxes tecniques

Mentoring d’operacions 4 Assisténcia en el prototipat/ mostrari

— Totes les sessions s’impartiran a las instal-lacions de la Fundacié TecnoCampus.
— TecnoCampus podra, al marge d’aquest contracte, organitzar altres sessions,
visites a empreses o institucions d’interés que enriqueixin el programa.

3.1.2 Fase 2. Mentoring individual a cada projecte finalista pel llangament efectiu del
producte/col-leccié (150h presencials per edicié). L'empresa adjudicataria haura
d’assessorar i acompanyar als 5 projectes finalistes de la fase 1 que passen a la fase 2
cada edicié.

El mentoring es composara en cada edicié anual de 15 sessions individuals per cada
projecte amb una durada de dues hores cada sessid per cada edicié. Els assessoraments
als 5 projectes avancgaran en paral-lel i s’executaran abans del 31 de gener de 2025. En
cas de prorroga, es respectara la mateixa data dins I'any seglient per a la seglient edicio
del programa.

L'objectiu del mentoring és donar assessorament i suport, aterrant individualment cada
projecte en tots aquells ambits contemplats a la primera fase, per aconseguir el
llangament real de la col-leccié. Per aix0, I'empresa adjudicataria haura de donar suport
als projectes pel desplegament personalitzat de:

- L'estrategia concreta.

- Concrecié de la col-leccid.

- Assessorament en teixits i proveidors.

- Escandall del mostrari.

- Preusimarges.

- Seleccié dels punts de Venda i/o plantejament de |'estratégia d’e-commerce.

- Previsio de les vendes a 24 mesos.

- Planificacié financera.

3.1.3 Fase 3. Documentacié de les activitats realitzades durant les fases 1 i 2.
L’empresa adjudicataria haura de documentar I’'evolucié del mentoring al llarg de les
fases 1i 2 de cada edicid, indicant per cada projecte, situacié d’inici, reptes i necessitats
concretes, estrategies recomanades i implementades, resultats obtinguts al finalitzar la
fase i seglients passes a seguir que es recomanen.

L'empresa adjudicataria podra proposar una planificacié alternativa sempre que els
continguts establerts en aquestes bases queden garantits.
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3.2 Pel que fa al programa de consultoria a mida sota demanda per a les startup incubades
caldra descriure la metodologia proposada tenint en compte que en tots els casos caldra
com a minim:
> definir correctament el repte o necessitat de la startup

definir els objectius a assolir

descriure la metodologia

informar dels resultats obtinguts

recomanacions pel futur immediat
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4. DIFUSIO | SEGUIMENT DELS PROGRAMES

El contractista es compromet a assistir, i a intervenir si se li requereix, en els esdeveniments de
promocié vinculats als programes.

5. PROPOSTA TECNICA

Les persones licitadores, en realitzar la proposta técnica, hauran d’incloure, com a minim, la
documentacié que es detalla a continuacio:

5.1 Respecte al programa d’alt Rendiment:

a) Detalls d’'implementacié de les fases 1 i 2 del programa Reimagine Textile d’Alt
Rendiment.

b) Descripcio dels CV dels membres integrants de I'equip assessor proposat.

c) Presentacié d’'un cronograma per a cada edicid, especificant les diferents fases. Es
detallara la durada de cada fase respectivament en el temps, aixi com qualsevol altre
informacid rellevant en materia de planificacio.

5.2 Respecte al programa de consultoria per a la incubadora:
a) Metodologia de desenvolupament de la consultoria
b) Descripcié dels CV dels membres integrants de I'equip assessor proposat

6. TERMINIS D’EXECUCIO

El periode d’execucié del contracte és d’'un any, comptant des de la data de signatura del
contracte, estimada el mes de maig de 2024, amb possibilitat de prorroga, anual, fins a dos anys
més, amb un limit total de 3 anys.

7. SEGUIMENT DEL CONTRACTE

7.1 Pel que fa al programa d’alt rendiment, hi haura dos instruments de seguiment:

7.1.1-. Seguiment Informal i evolutiu: al llarg del desenvolupament setmanal de
I’encarrec I'equip técnic del TecnoCampus assistira a les sessions i reunions de I'empresa
adjudicataria amb els projectes i start-up, fent aixi un seguiment col-laboratiu de tots
ells i del programa en el seu conjunt.
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7.1.2-. Es creara una comissio de Seguiment que es reunira abans d’iniciar el programa
i a la finalitzacio de cada Fase. Estara format per I'equip de I'empresa adjudicataria i el
de TecnoCampus. Les funcions d’aquesta comissid estan enfocades a fer un seguiment
de caire més proper en relacié a I'evolucié del Programa i a les qliestions que puguin
sorgir amb les empreses participants en cada fase.

7.2 Respecte alaconsultoria en el marc del programa d’incubacid, els mecanismes de seguiment
seran dos:

- Contrast de la satisfaccio de la startup de la incubadora beneficiaria de la consultoria

- Revisid de I'informe emés per part de la consultora.

8. CARACTERISTIQUES D’EXECUCIO DEL CONTRACTE, MATERIAL A ENTREGAR |
CONSIDERACIONS SOBRE LA PROPIETAT INTEL-LECTUAL

8.1 Pel que fa al programa d’alt rendiment, a més de les obligacions que es puguin establir en el
Plec de Clausules Administratives Particulars, en el present contracte s’estableixen les seglients:

e L’'empresa adjudicataria haura de Iliurar un document a la Fase 3 de cada edicié del
programa Reimagine Textile d’alt rendiment, els documents hauran d’incloure:
a. Informe detallat informant sobre del punt de partida, evolucié, resultats i reptes
de cada una de les participants de la fase 1. (15 informes)
b. Informe detallat informant sobre els objectius, I'evolucié seguida i resultats
obtinguts de cada start-up participant a la fase 2 (5 informes)

Aquesta documentacid, com tota aquella altra que, al llarg del desenvolupament del contracte,
hagi estat generada, tindra la consideracié de propietat de les respectives empreses
seleccionades beneficiaries del servei i no podra ser difosa ni entregada per usos de tercers
sense la seva prévia autoritzacié.

e L’adjudicatari, durant la prestacid del servei, rebra informacié confidencial de les
empreses usuaries, per aquest motiu, té la consideracié de confidencial la totalitat de la
informacid relativa als projectes participants, aixi com qualsevol dada personal relativa
a les persones que hi optin. L’adjudicatari es compromet a no trametre la informacio,
en la seva totalitat o en part, a cap altra persona o entitat.

e Atenent al caracter confidencial de les informacions aportades per a la valoracié dels
projectes i la prestacid del servei, I'adjudicatari haura de mantenir la confidencialitat de
les mateixes informacions i utilitzar-les tUnica i exclusivament amb la finalitat de procedir
a la valoracid dels projectes i la prestacid del servei.

e El compromis de confidencialitat sera valid durant tota la vigéncia del contracte i
persistira a la finalitzacio del servei.
8.2.- Respecte a la consultoria en el marc del programa d’incubacié, I'empresa adjudicataria
haura d’entregar un informe final indicant:
> definir correctament el repte o necessitat de la startup
definir els objectius a assolir
> descriure la metodologia
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> informar dels resultats obtinguts
> recomanacions el futur immediat
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